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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ УХТЫ

В администрации МОГО «Ухта» 
5 марта состоялся «круглый стол» с 
представителями торговых сетей и 
предприятиями-товаропроизводи-
телями. Темой «круглого стола» стало 

заключение протоколов намерений 

с предприятиями, осуществляющими 

торговую деятельность на территории 

муниципалитета, о сдерживании роста 

цен на определенные группы социально 

значимых товаров. Данная догово-

ренность позволит стабилизировать 

стоимость продуктов питания первой 

необходимости и даст возможность 

населению приобретать товары по 

приемлемым ценам. После непродол-

жительного обсуждения представители 

торговых сетей, присутствующие на 

совещании, пообещали рассмотреть 

возможность временной заморозки 

цен. Ухтинские товаропроизводители, 

к которым относится «Ухтахлеб» и 

ОАО «Молоко», также поддержали 

инициативу и пообещали временно 

заморозить цены на свою продукцию. 

В предложении, вынесенном адми-

нистрацией Ухты на обсуждение, нет 

единого и обязательного для всех спис-

ка продуктов, цены на которые будут 

зафиксированы. Каждая торговая сеть 

самостоятельно определит этот список, 

приняв за основу перечень социально 

значимых продовольственных товаров, 

утвержденный правительством. К таким 

товарам, например, относятся мясо, 

птица, рыба и молоко, а также крупы, 

соль и сахар, некоторые виды овощей 

и яблоки.

http://mouhta.ru

• • • • • • • • • • •

Депутатский корпус Ухты не будет 
закупать услуги телевизионного 
информационного сопровождения. 
Деньги перераспределят на другие 

нужды. Напомним, активисты движения 

обнаружили закупку, заказчиком кото-

рой выступил совет Ухты. Извещение о 

проведении аукциона на оказание услуг 

по информационному обслуживанию 

на телевидении было размещено на 

сайте госзакупок 6 февраля. Про-

ведение аукциона было намечено на 

20 февраля. Начальная цена контрак-

та – один миллион 1 395 рублей. Ис-

точником финансирования, согласно 

документу, должен был стать бюджет 

города. Общественники предложили 

депутатскому корпусу отказаться от 

проведения аукциона. Пресс-служба 

ОНФ в Коми сообщает, что организация 

получила письмо от главы Ухты Романа 

Мельника, в котором говорится, что 

закупка не состоялась. «Не планируем 

осуществление закупки услуг по инфор-

мационному обслуживанию. Сэконом-

ленные средства будут перераспреде-

лены на другие нужны», – пояснила 

начальник управления аппарата совета 

Ухты Валентина Василькив. Также ОНФ 

в Коми попросило администрацию Ухты 

отказаться от аналогичной закупки, 

направленной на телевизионный пиар 

деятельности мэрии. Сумма контракта 

– более одного миллиона рублей. 

http://komionline.ru

Фото из сети интернет

ИНФОРМАЦИЯ

Â Óõòå ñàìûé íèçêèé óðîâåíü 
áåçðàáîòèöû ïî Ðåñïóáëèêå Êîìè

Уважаемые 
налогоплательщики!

На официальном сайте 
ФНС (www.nalog.ru) дей-
ствует новый интерактивный 
сервис «Личный кабинет на-
логоплательщика-юридиче-
ского лица». 

Интернет-сервис «Личный 

кабинет налогоплательщика-

юридического лица» позволяет 

налогоплательщику-юридиче-

скому лицу:

– получать выписку из ЕГРЮЛ 

в отношении себя;

– получать выписку из ЕГРН 

в отношении себя ;

– направлять документы для 

государственной регистрации 

юридических лиц или внесение 

изменений в сведения, содер-

жащиеся в ЕГРЮЛ;

– получать услуги по по-

становке и снятию с учета орга-

низации по месту нахождения 

обособленного подразделения, 

внесению изменений в сведения 

об обособленном подразде-

лении;

– направлять в налоговый 

орган сообщения об открытии

(закрытии) счета (лицевого) 

счета, об участии в российских и 

иностранных организациях;

– получать информации о 

налоговых обязательствах, о 

состоянии расчетов с бюджетом;  

о невыясненных платежах; 

– получать информацию по 

принятым решениям об уточне-

нии платежа;

– получать информацию о 

переплате, по которой налого-

плательщик может составить за-

явление на зачет или возврат;

– направлять запрос на по-

лучение справки об исполнении 

налогоплательщиком обязан-

ности по уплате обязательных 

платежей, о состоянии расчетов 

с бюджетом; на получение акта 

сверки расчетов с бюджетом.

Для подключения к личному 

кабинету налогоплательщик 

должен получить квалифици-

рованный сертификат ключа 

проверки электронной подписи 

(КСКПЭП) в удостоверяющем 

центре, аккредитованном в соот-

ветствии с требованиями ФЗ от 

04.04.2011 г. № 63-ФЗ. КСКПЭП 

должен быть выдан на руководи-

теля организации или на лицо, 

имеющее право действовать без 

доверенности. 

Для подключения к ЛК3 

могут быть использованы ЭП, 

выданные для представления 

налоговой и бухгалтерской от-

четности по ТКС.

****

Иностранные граждане 
могут работать на основании 
патента в организациях.

С 1 января 2015 г. иностран-

ные граждане могут осуществ-

лять трудовую деятельность по 

найму на основании патента, вы-

данного в соответствии с Феде-

ральным законом от 25.07.2002 г. 

№ 115-ФЗ «О правовом по-

ложении иностранных граждан 

в Российской Федерации», 

не только у физлиц, как было 

предусмотрено ранее, но и в 

организациях и (или) у индиви-

дуальных предпринимателей, а 

также у частнопрактикующих 

нотариусов, адвокатов, учре-

дивших адвокатские кабинеты, 

и других лиц, занимающихся 

в установленном законода-

тельством РФ порядке част-

ной практикой (п. 1 ст. 227.1 

НК РФ). 

По данным на 01 марта 2015 года в респуб-
ликанской службе занятости состоит на 
регистрационном учете в целях поиска под-
ходящей работы более 11,4 тыс. чел. (на 01 
марта 2014 года – 9,9 тыс. чел.), из них почти 
7,6 тыс. безработных граждан (на 01 марта 
2014 года – 7,3 тыс. чел.).

Уровень регистрируемой безработицы (от-

ношение численности зарегистрированных 

безработных к численности экономически 

активного населения) на 01 марта 2015 года 

составил 1,6% (на 01 марта 2014 года – 1,5%). 

Относительно начала года, численность безра-

ботных граждан, состоящих на регистрационном 

учете, возросла на 908 чел., уровень  регистри-

руемой безработицы увеличился на 0,3 пп.

Самый низкий уровень безработицы зарегис-

трирован в Ухте (0,4%) и Сыктывкаре (0,8%), 

а самый высокий в Троицко-Печорском районе 

(5,1%). В течение января-февраля 2015 года 

в республиканскую службу занятости с целью 

поиска подходящей работы обратились более 

8,0 тыс. незанятых граждан (126,5% к уровню 

прошлого года), из них были признаны безра-

ботными около 3,5 тыс. чел. (110,6% к уровню 

прошлого года). Всего в течение двух месяцев 

снято с регистрационного учета в целях поиска 

подходящей работы около 6,7  тыс. граждан, 

в том числе в связи с трудоустройством – 3,9 

тыс. чел. (или 57,8% от общего числа снятых 

с учета). Численность безработных граждан, 

снятых с регистрационного учета составила 

около 2,7 тыс. чел., в том числе в связи с трудо-

устройством – более 1,3 тыс. чел. (или 49,1%).

Потребность в работниках, заявленная работо-

дателями в органы службы занятости населения, 

на начало марта 2015 года составила около 

10,2 тыс. ед., из них по рабочим профессиям – 6,6 

тыс. вакансий. Коэффициент напряженности 

на рынке труда на 01 марта 2015 года (числен-

ность незанятых граждан, зарегистрированных 

в Службе занятости, претендующих на одну 

вакансию) составил 1,0 чел. на одну вакансию 

(среди безработных граждан – 0,8 чел. одну 

вакансию).  Наиболее высокая нагрузка зафик-

сирована в Княжпогостском районе, где на одну 

заявленную вакансию претендуют более шести 

незанятых граждан.  В Сыктывкаре, Воркуте, 

Усинске и Ухте этот показатель самый низкий: на 

одного ищущего работу незанятого гражданина 

приходится до трех вакансий. 

http://komi-news.ru

Межрайонная ИФНС России № 3 по Республике Коми 
в г. Ухте доводит до сведения
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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ РК

Рассмотрение законопроекта о введении 
налоговых каникул для малого бизнеса 
в республике будет ускорено. По словам 

руководителя Минэкономразвития региона 

Владимира Бармашова, первоначально 

предполагалось, что документ будет готов к 

сентябрю. Но в ходе обсуждения антикризис-

ного плана министерство приняло решение, 

что работу над законопроектом необходимо 

ускорить. Министр пообещал, что все необхо-

димые документы будут направлены в Госсо-

вет республики до начала апрельской сессии. 

Напомним, с 1 января 2015 года в России 

вступил в силу закон, освобождающий на два 

года от налогов предпринимателей, которые 

открывают свое дело в производственной, 

социальной и научной сферах.

Режим двухлетних «налоговых каникул» 

для малого бизнеса будет действовать до 

2020 года для предпринимателей, впервые 

зарегистрировавших бизнес после 1 ян-

варя 2015 года и выбравших упрощенную 

или патентную систему налогообложения. 

Введением «каникул» должны заниматься 

региональные власти.

• • • • • • • • • • •
Как рассказали в Управлении федераль-
ной налоговой службы по Республике 
Коми, в прошлом году на территории 
региона были зарегистрированы 3 252 
индивидуальных предпринимателя и 1 606 
предприятий со статусом юридического 
лица. По словам и.о. руководителя управле-

ния Александра Меньшенина, снялись с учета 

за весь 2014 год 3 294 предпринимателя и 

1 088 юридических лица. При этом в ведом-

стве отметили, что в ноябре-декабре стати-

стика оказалась ниже, чем в предыдущие 

месяцы. Так, за два последних месяца с на-

логового учета сняты 435 предпринимателей, 

тогда как в течение года снимались с учета 

285 предпринимателей в среднем ежемесяч-

но. Количество юрлиц за ноябрь-декабрь 

сократилось на 88 единиц. Налоговая служ-

ба также проанализировала направления 

деятельности, где жители региона чаще об-

разовывали новый бизнес. Это предприятия 

в сфере производства общестроительных 

работ, автомобильного транспорта, лесо-

заготовок, розничной торговли. Впрочем, 

значительная часть снявшихся с учета пред-

приятий и предпринимателей занималась 

производством общестроительных работ, 

розничной торговлей.

• • • • • • • • • • •
В сложившихся экономических условиях 
контроль за ситуацией на региональном 
рынке труда в Коми будет усилен. В 

Республике Коми утвержден порядок пред-

ставления работодателями информации 

органам службы занятости о наличии свобод-

ных рабочих мест и вакантных должностей.

Работодателям необходимо в обязательном 

порядке ежемесячно представлять такую 

информацию. Данный порядок распро-

страняется на работодателей независимо 

от организационно-правовых форм и форм 

собственности, осуществляющих свою 

деятельность на территории республики.

После обработки поступившей информации 

Управление Республики Коми по занятости 

населения формирует банк вакансий, где 

отражаются имеющиеся вакантные рабочие 

места в учреждениях и предприятиях респуб-

лики. Он находится в свободном доступе в 

сети интернет на сайте Управления (www.

komitrud.ru).

По материалам сайта: www.komiinform.ru

Ó ðåñïóáëèêè åñòü 
àíòèêðèçèñíûé ïëàí

В Коми появится Ассоциация культурного 
предпринимательства Арктики

Завершается работа по формированию 
плана действий правительства Коми по 
устойчивому развитию региона в новых 
экономических условиях. Об этом сообщил 
председатель правительства Республики 
Коми Владимир Тукмаков, подводя итоги 
первого заседания комиссии по обеспе-
чению устойчивого развития экономики 
и социальной стабильности Республики 
Коми, которая была создана по поручению 
премьер-министра России Дмитрия Медве-
дева на базе работающего Антикризисного 
штаба республики.

Основным вопросом совещания ста-

ло рассмотрение плана перво-

очередных мероприятий по 

обеспечению устойчивого 

развития экономики и 

социальной стабильности 

Республики Коми в 2015-

2017 годах.

«Работа комиссии будет на-

правлена на упреждение возникновения 

напряжения в социально-экономической 

ситуации региона. Мы по-прежнему будем 

заниматься мониторингом ценообразования, 

отслеживать процессы выплаты заработной 

платы, ситуацию на рынке труда. Но основные 

усилия правительства республики будут скон-

центрированы на безусловном выполнении 

обязательств в социальной сфере, в том числе 

в рамках реализации «майских» указов прези-

дента России, на обеспечении сбалансирован-

ности и устойчивости бюджетной системы, на 

создании условий для структурных изменений 

в экономике республики, в том числе за счет 

развития механизма привлечении инвестиций, 

государственных и частных, в экономику и 

социальную сферу республики», – пояснил 

председатель правительства республики.

Также руководитель каб-

мина региона подчеркнул, 

что в планах правительства 

республики – сокраще-

ние неэффективных затрат, 

концентрация ресурсов на 

приоритетных направлениях 

развития, разработка новых, 

более эффективных видов 

государственной поддержки, 

пересмотр состава и структуры 

государственных программ, со-

действие импортозамещению, 

улучшение условий для ведения 

бизнеса, эффективное взаимо-

действие с системообразующими 

предприятиями региона, обеспечение 

транспортной доступности.

По поручению главы региона Вячеслава 

Гайзера к формированию плана были привле-

чены не только все министерства и ведомства 

республики, парламентарии, органы местного 

самоуправления, но и представители науки, 

общественности, предпринимательства.

www.komiinform.ru

Со 2 по 4 марта в Сык-
тывкаре прошел Между-
народный семинар «Раз-
витие и продвижение 
культурного предпри-
нимательства в Аркти-
ке», на котором были 
затронуты проблемы ло-
кальных бизнесов и их 
роли в процессе развития 
северных территорий.

В семинаре приняли 

участие предприниматели-

ремесленники и мастера, 

действующие на террито-

рии северных стран, пред-

ставители культурных ин-

ституций, госорганизаций, 

эксперты в сфере культуры 

и туристических отраслей. 

«В Коми сейчас творче-

ский бизнес не оформлен 

и представлен единичными 

предпринимателями, – рас-

сказала ректор КРАГСиУ 

Нина Нестерова, – на базе 

Академии скоро открыва-

ется Школа социального 

предпринимательства, в 

работу который мы обя-

зательно будем включать 

модули для культурного 

предпринимательства». 

Своим опытом продвиже-

ния этнотоваров в своих 

регионах, на уровне муни-

ципалитетов поделились 

гости-эксперты из Эсто-

нии, Финляндии, Карелии 

и Москвы. 

«В Коми культурные 

предприниматели очень 

разрозненны, у всех раз-

ный потенциал. Нет локаль-

ного бизнеса, отсутствует 

элементарная схема взаи-

модействия между масте-

рами и профильными ми-

нистерствами, смежными 

отраслями. За дни работы 

семинара мы вышли на об-

раз единой платформы, ко-

торая бы втягивала в себя 

всех специалистов и заин-

тересованных лиц. Сейчас 

необходимо преодолевать 

межотраслевую и админи-

стративную разобщенность 

внутри регионов», – со-

общил эксперт семинара 

Владимир Кузнецов – пре-

подаватель Московской 

высшей школы социальных 

и экономических наук, ру-

ководитель специализации 

«Управление культурным 

разнообразием. Итогом 

Международного семинара 

стало решение о создании 

Ассоциации культурного 

предпринимательства Ар-

ктики, способствующей 

продвижению этнокуль-

турных бизнесов региона 

на внешних и внутренних 

рынках, развитию про-

фессиональной коммуни-

кации между мастерами и 

представителями сектора 

этнокультурных индустрий, 

расширению образова-

тельных возможностей. В 

ближайших планах Ассо-

циации – создание сайта 

с интерактивной картой 

бизнесов и мастеров.

www.komiinform.ru



6  ВАКАНСИИ «Ухтинский Торговый Двор» № 7 (352) 14 марта 2015 г.



7ПО ДЕЛУ  «Ухтинский Торговый Двор» № 7 (352) 14 марта 2015 г.

ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ РФ

Несколькими депутатами внесен в 
Госдуму законопроект № 722340-6 о 
внесении изменения в статью 9 Фе-
дерального закона «О защите прав 
юридических лиц и индивидуальных 
предпринимателей при осуществле-
нии государственного контроля (над-
зора) и муниципального контроля». 
Пунктом 2 этой нормы сейчас установ-

лено, что плановые проверки проводятся 

не чаще, чем один раз в три года. Авторы 

проекта предлагают запретить проводить 

плановые проверки чаще одного раза в 

шесть лет. При этом депутаты считают, 

что более эффективной мерой государ-

ственного контроля (надзора) является 

организация внеплановых проверок.

Напомним также о существовании 

законопроекта, разработанного Мин-

экономразвития, направленного на за-

прет проведения проверок субъектов 

малого и среднего бизнеса до конца 

2018 года.

www.audit-it.ru

• • • • • • • • • • •

Госдума приняла во втором чтении за-
конопроект № 613254-6 «О внесении 
изменений в отдельные законода-
тельные акты Российской Федера-
ции в части обеспечения достовер-
ности сведений, представляемых 
при государственной регистрации 
юридических лиц и индивидуальных 
предпринимателей». В частности, 

законопроект предлагает предусмо-

треть возможность внесения в ЕГРЮЛ 

записи о недостоверности сведений о 

юрлице. По мнению разработчиков, это 

необходимо для обеспечения достовер-

ности сведений публичного реестра и 

информирования его пользователей, в 

том числе для соблюдения ими должной 

осмотрительности.

Предполагается два основания для вне-

сения записи в ЕГРЮЛ о недостовернос-

ти сведений в нем. Первым основанием 

является получение регистрирующим ор-

ганом (налоговой) подтвержденной ин-

формации о недостоверности некоторых 

сведений о компании, содержащихся в 

ЕГРЮЛ (например, об адресе постоянно 

действующего исполнительного органа 

юрлица, об участниках общества и др.).

Для этого регистрирующий орган в 

течение пяти дней с момента получения 

информации о недостоверности пере-

численных сведений направляет компа-

нии и ее учредителям (участникам) уве-

домление о недостоверности, в котором 

сообщает компании о необходимости 

предоставить достоверные сведения. 

Если компания в течение 30 дней с 

момента направления уведомления не 

сообщила достоверные сведения или не 

представила документы, подтверждаю-

щие их достоверность, то в ЕГРЮЛ будет 

внесена запись о недостоверности.

Второе основание внесения записи 

– письменное заявление в налоговую 

от физлица о недостоверности данных 

о нем в ЕГРЮЛ.

www.eg-online.ru

Американская нефтегазодобывающая 
компания Chevron объявила о намерении 
отказаться от проектов по добыче слан-
цевого газа в Румынии. Об этом сообщает 

The Wall Street Journal.

Румынский проект по добыче сланцевого 

газа оставался последним из числа анало-

гичных проектов американской нефтяной 

корпорации в Европе. WSJ отмечает, что 

отказ Chevron от разработки европейских 

месторождений вызывает разочарование 

у ряда стран ЕС, которые стремились к по-

вторению опыта американской сланцевой 

революции с целью снижения зависимости 

от импорта газа в первую очередь из России. 

В Chevron объясняют свое решение тем, 

что геологоразведка месторождений идет 

медленно и не всегда результативно, как 

это было в Польше. При этом корпорации 

сталкиваются с ожесточенным сопротив-

лением природоохранных организаций, 

фермеров и местного населения в целом, 

считающих, что основной метод добычи на 

сланцевых месторождениях – гидроразрыв 

пластов – наносит ущерб окружающей 

среде. При этом наиболее перспективные 

страны в плане развития сланцевой добычи 

НОВОСТИ МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ

Объект бухгалтерского учета – это элементы хозяйственных средств и источников их образования, 

имеющие денежную оценку и отражаемые в счетах бухгалтерского учета. В различных сферах предпри-

нимательства бухгалтерскому учету подлежат различные объекты. Примерами объектов бухгалтерского 

учета являются: наличие и движение орудий труда, предметов, труда, денежных средств, продукции, 

источники средств (уставный фонд, ссуды банков), хозяйственные взаимосвязи. 

Неплатежеспособность, перекрестная – это оговорка в тексте договора о ссуде, предусматри-

вающая, что неплатежеспособность заемщика по каким-либо иным займам будет рассматриваться как 

неплатежеспособность и по той ссуде, при предоставлении которой вводится такая оговорка. 

www.edictionary.ru

СЛОВАРЬ ДЕЛОВОГО ЧЕЛОВЕКА

• • • • • • • • • • •

Фотографии из сети интернет

– Франция и Германия – ввели мораторий 

на гидроразрыв пластов. Великобритания 

отменила подобный мораторий в конце 

2012 года, однако для начала буровых работ 

компаниям требуется до семи различных 

разрешений.

В феврале Chevron вышла из геологоразве-

дочных проектов сланцевых месторождений 

в Польше, а в 2014-м расторгла аналогичное 

соглашение в Литве. В январе в США обанк-

ротилась WBH Energy – первая компания-

разработчик сланцевых месторождений.

http://lenta.ru

Бедность в Германии достигла рекорд-
ного уровня со времен объединения 
страны в 1990 году. Нищета никогда еще 

не была в ФРГ на столь высоком уровне, 

а региональная дифференциация – столь 

глубокой. Уже 12,5 миллиона жителей 

Германии находятся за чертой бедности. 

Наиболее высок уровень бедности в таких 

городах, как Бремен, Берлин и Мекленбург 

– Передняя Померания. С таким неутеши-

тельным прогнозом выступила Ассоциация 

благотворительных организаций страны. 

Там уверены, что под критерий «бедность» 

попадает доля населения, чей семейный до-

ход на 60% ниже среднего уровня по стране. 

Эксперты организации отмечают, что наи-

большему риску подвержены безработные, 

матери-одиночки и люди без образования. 

А вот доля бедных среди пенсионеров де-

монстрирует быстрый и неумолимый рост. 

При этом в 2015 году ожидается создание 

около 200 тысяч рабочих мест – примерно 

вдвое меньше, чем в 2014 году.

Согласно данным опроса немецких социо-

логов, каждый пятый гражданин Германии 

считает революцию лучшим способом 

исправления недостатков общества: 20% 

респондентов согласились с утверждением 

«Условия жизни не будут исправлены ре-

формами – нам нужна революция». При-

мерно столько же немцев считают реальной 

угрозу возрождения в стране нацизма.
www.dni.ru
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Застройщик - ООО «Строительная компания «Город»

Ре
кл

ам
а.

2020

b mnbnl qŠpn“yelq“ dnle

Сдача в эксплуатацию - II квартал 2016 г.

honŠej` Банк ВТБ 24 (закрытое акционерное общество). Генеральная лицензия Банка России № 1623.

ОАО «Сбербанк России», ген. лиц. ЦБ РФ № 1481 от 30.08.2010 г. 
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За три года, с 2012-го по 2014-й, в Коми 
в рамках сплошной инвентаризации 
выявлено более 42 тысяч неучтенных 
объектов. Как рассказали в Агентстве РК 

по управлению имуществом, цель прове-

дения сплошной инвентаризации объектов 

недвижимого имущества – повышение на-

логовых поступлений в бюджет, вовлечение в 

налоговый оборот максимально возможного 

количества объектов и субъектов налого-

обложения на территории региона. До этого 

года инвентаризация неучтенных объектов 

проводилась с 2012 года на территории 

трех пилотных муниципальных образований 

– в Сыктывкаре, Сыктывдинском и Кортке-

росском районах. Приступить к работам по 

инвентаризации остальным районам было 

рекомендовано в 2013-2014 годах. По со-

стоянию на 1 января 2015 года на территории 

муниципальных образований выявлено 42 

746 неучтенных объектов недвижимого 

имущества. Среди них:

– здания, сооружения, объекты незавершен-

ного строительства – 26 784 единицы;

– земельные участки – 15 666 единиц.

Число объектов, на которые оформлена го-

сударственная регистрация прав, из общего 

числа выявленных неучтенных объектов – 

3 596 единиц.

• • • • • • • • • • •
Вопрос о том, как получить и проверить 
сметное обоснование стоимости или де-
тализацию к счету-квитанции за установ-
ку общедомового прибора учета тепловой 
энергии от Волжской ТГК задан куратору 
проекта «Ваш защитник» Роману Койда-
ну. «Дело в том, что в счете-квитанции пере-

числены через запятую позиции без указания 

стоимости каждой из них. Согласитесь, что 

это непрозрачно. Поэтому возникают со-

мнения в обоснованности предъявленных 

сумм. При обращении в ТГК с запросом о 

получении копии сметного обоснования, 

мне сказали, что они копию мне выдать не 

могут, т.к. я не являюсь стороной договора. 

Странная ситуация: оплатить стоимость 

работ должен собственник квартиры, при 

этом проверить обоснование их стоимости 

он не имеет права», – отмечает Ирина Попо-

ва. Роман Койдан ответил, что потребители 

имеют право на получение полной инфор-

мации о приобретенном товаре – услуге. 

Непредставление информации можно легко 

признать незаконным в судебном порядке. 

Жалобы и вопросы в рамках проекта «Ваш 

защитник» принимаются в спецразделе на 

сайте «Комиинформа», в группах «Комиин-

форма» и «Ваш защитник» «ВКонтакте».

• • • • • • • • • • •
Воркутинский рынок недвижимости, в 
отличие от продуктового рынка, никак 
не отреагировал на рост курса доллара 
и евро. Цены на квартиры, по словам Яны 

Заянчкаускайте, руководителя отдела 

одного из старейших в городе «Бюро не-

движимости и оценки», уже несколько лет 

стабильно держатся на одном и том же уров-

не. Единственное, что на них пока оказывает 

существенное влияние, так это сезонность. 

В осенне-зимний период цены плавно под-

нимаются, а в весенне-летний также плавно 

опускаются. Так что если воркутинцы хотят 

продать квартиру на 10-15 процентов доро-

же, то лучше это делать зимой, а если купить 

на столько же подешевле, то есть смысл 

дождаться лета. 

По материалам сайта: www.komiinform.ru
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НОВОСТИ НЕДВИЖИМОСТИ

Министерство архитек-
туры, строительства и 

коммунального хозяйства 
Коми опубликовало при-
каз об утверждении 
среднерыночной стоимости 
квадратного метра жилья на 
первый квартал 2015 года в 
разрезе муниципалитетов.

Среднерыночная стоимость 

«квадрата» учитывается при 

определении величины суб-

сидии (социальной выплаты) 

на строительство или приоб-

ретение жилья для улучшения 

жилищных условий, а также 

величины субсидии (социаль-

ной выплаты) на строительство 

или приобретение жилья при 

переселении в южные районы 

республики из районов Край-

него Севера и приравненных 

к ним местностей. Из приказа 

следует, что максимальная 

стоимость квадратного метра 

в размере 38 тысяч 906 рублей 

установлена в Сыктывкаре, 

Усинске, Ухте, Сосногорске, 

Сыктывдинском, Княжпогост-

ском и Усть-Вымском районах. 

По сравнению с предыдущем 

кварталом цена увеличилась 

на 155 рублей (предыду-

щее повышение было на 77 

рублей). В Инте и Печоре цена 

уменьшилась на 1 426 и 533 

рубля соответственно. Самое 

заметное повышение – 

на 4 148 рублей – было в Вор-

куте, хотя до этого стоимость 

«квадрата» там снижалась. В 

некоторых муниципалитетах 

стоимость квадратного метра 

не поменялась.

Â ìóíèöèïàëèòåòàõ Êîìè èçìåíèëàñü 
ñðåäíåðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü êâàäðàòíîãî ìåòðà

Город, район

первый 

квартал 

2015-го

четвертый 

квартал 

2014-го

%

Сыктывкар 38906 38751 +0,4

Воркута 15320 11172 +37,1

Инта 14074 15500 -9,2

Усинск 38906 38751 +0,4

Ухта 38906 38751 +0,4

Сосногорск 38906 38751 +0,4

Печора 33189 33722 -1,6

Вуктыл 16000 16000

Сысольский 30000 30000

Койгородский 24000 23000 +1,3

Корткеросский 36240 32700 +10,8

Троицко-Печор-

ский
28000 27500 +1,8

Сыктывдинский 38906 38751 +0,4

Прилузский 33500 32920 +1,8

Княжпогостский 38906 38751 +0,4

Удорский 19000 19000

Усть-Вымский 38906 38751 +0,4

Усть-Цилемский 21935 20500 +7,0

Усть-Куломский 34518 32875 +5,0

Ижемский 21816 21713 +0,5

http://komionline.ru

Ãàçèôèêàöèÿ ãëóáèíêè
Необходимо проработать варианты газифи-

кации удаленных от магистральных газопрово-
дов населенных пунктов в Коми. Такую задачу 
перед профильными республиканскими минис-
терствами поставил заместитель председателя 
правительства Республики Коми Константин 
Ромаданов на заседании Региональной рабочей 
группы по защите интересов республики в сфере 
экономики при работе с системообразующими 
организациями и предприятиями региональ-
ного значения. Участники 
заседания обсудили итоги 
работы Сосногорского га-
зоперерабатывающего за-
вода (ГПЗ) ООО «Газпром 
переработка» за 2014 год и 
планы развития предприя-
тия на 2015 год.

Константин Ромаданов 
поручил региональным Мини-
стерству развития промышленности и транспорта и 
Министерству архитектуры и строительства пред-
ставить предложения по обеспечению населенных 
пунктов сжиженным природным газом. Это решение 
продиктовано тем, что в настоящее время ОАО 
«Газпром» не принял окончательного решения о 
строительстве в Республике Коми мини-завода по 
производству сжиженного и компримированного 
(сжатого) газа. В рамках этого проекта планиро-

валось обеспечить сжиженным природным газом 
отдаленные населенные пункты в районах респу-
блики. Заместитель председателя правительства 
Республики Коми поставил задачу рассмотреть 
возможность использования сжиженного газа, про-
изводимого на Сосногорском ГПЗ, для газификации 
этих населенных пунктов.

Со своей стороны директор Сосногорского 
газоперерабатывающего завода ООО «Газпром 
переработка» Юрий Дегтев выразил намерение 

содействовать правительству 
региона в решении вопросов, 
связанных с обеспечением на-
селенных пунктов сжиженным 
природным газом. Он также 
сообщил, что в настоящее 
время основной объем поста-
вок производимого на заводе 
сжиженного природного газа 
приходится на Ухту и Сык-

тывкар. Кроме того, газ отправляется и за пределы 
республики, в частности, в Великий Устюг. В планах 
– поставки в Кировскую область. Также Ю.Дегтев 
сообщил, что предприятие планирует нарастить объ-
емы переработки за счет реализации совместного 
с ООО «ЛУКОЙЛ-Коми» проекта по переработке 
на Сосногорском ГПЗ попутного нефтяного газа с 

месторождений компании в Усинском районе

http://rkomi.ru
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ПРАВОВЫЕ НОВОСТИ РФ

ВОПРОС – ОТВЕТ  

Уважаемые читатели нашей газеты! Если у вас возникли вопросы, связанные 
с предпринимательской деятельностью, просим вас сообщать их по т. 76-13-49, 

ф. 76-02-42, или присылать по e-mail:karpovevgeni@yandex.ru

15

Фото из сети интернет

Налогоплательщик, получивший убы-
ток в период применения УСН с объектом 
«доходы минус расходы», и впоследствии 
перешедший на ОСНО, сможет учесть 
сумму убытка в расходах того налогового 
периода, в котором он снова начнет при-
менять «упрощенку» с тем же объектом 
налогообложения. Об этом сообщил 
Минфин России в письме от 05.11.2014 г. 
№ 03-11-06/2/55687.

В письме рассмотрена частная ситуация. 

В 2013 году организация применяла УСН 

с объектом налогообложения «доходы минус 

расходы». При этом у нее остался убыток 

в размере одного миллиона рублей. С 2014 

года компания переведена на общую систему 

налогообложения, а с 2015 года вновь на-

мерена перейти на УСН с объектом «доходы 

минус расходы». Сможет ли налогоплатель-

щик учесть убытки, полученные в 2013 году, 

при определении налоговой базы по УСН 

за 2015 год? Минфин не видит препятствий 

для этого.

Объяснение такое. В пункте 7 статьи 346.18 

Налогового кодекса сказано: плательщик 

единого налога в рамках УСН с объектом 

налогообложения «доходы минус расходы» 

вправе уменьшить налоговую базу на сумму 

убытка, полученного по итогам предыдущих 

налоговых периодов, в которых применялась 

эта же система налогообложения. При этом 

убыток можно переносить на будущие налого-

вые периоды в течение десяти лет, следующих 

за тем налоговым периодом, в котором по-

лучен этот убыток. Убыток, не перенесенный 

на следующий год, может быть перенесен 

целиком или частично на любой год из по-

следующих десяти лет.

По общему правилу, убыток, полученный 

налогоплательщиком при применении иных 

режимов налогообложения, после перехода 

на «упрощенку» в расчет не принимается  

(п. 7 ст. 346.18 НК РФ). Точно так же убытки 

за период применения УСН нельзя включить 

в расходы после перехода на иные системы 

налогообложения. А вот убытки, возникшие 

до перехода на ОСНО, можно переносить 

на период, когда налогоплательщик после 

возврата с общего режима вновь стал приме-

нять УСН с тем же объектом «доходы минус 

расходы», считают в Минфине.

Соответственно, в описанной ситуации на-

логоплательщик, начав применять УСН в 2015 

году, будет вправе уменьшить полученные до-

ходы на сумму убытков, которые он получил 

в 2013 году. То есть в период применения УСН 

с объектом налогообложения «доходы минус 

расходы».

www.buhonline.ru

Частные платные 
объявления

Т. 009

Вправе ли налоговики на проверке 
осматривать помещения организации 
без понятых?

Нет, не вправе. Если понятые не участвовали в 

осмотре, то его результаты получены с наруше-

нием законодательства. А это основание для от-

мены решения по проверке (постановление ФАС 

Северо-Кавказского округа от 5 августа 2011 г. 

№ А53-19703/2010).

Торговая компания в рекламных целях для привлечения посетителей в 
торговый центр проводит конкурсы. За них вручаются призы стоимостью 
5 000 рублей посетителям-физическим лицам. В каком порядке можно 
принять к вычету НДС со стоимости этих призов?

НДС со стоимости приобретенных то-

варов налогоплательщик вправе принять 

к вычету при наличии счета-фактуры про-

давца после принятия этих товаров на учет. 

При этом такие товары должны использо-

ваться в операциях, облагаемых НДС (ст. 

171 и п. 1 ст. 172 НК РФ). Передача призов 

посетителям на безвозмездной основе для 

целей налогообложения НДС признается 

реализацией (ст. 39, пп. 1 п. 1 ст. 146 НК 

РФ, письма Минфина России от 04.06.2013 

г. № 03-03-06/2/20320, от 16.07.2012 

г. № 03-07-07/64 и от 25.10.2010 г. 

№ 03-07-11/424). Освобождается от НДС 

передача в рекламных целях товаров, 

расходы на приобретение или создание 

единицы которых не превышают 100 

рублей (пп. 25 п. 3 ст. 149 НК РФ). Иначе 

по переданным ценностям должен быть 

начислен налог исходя из их рыночной 

стоимости (п. 2 ст. 154 НК РФ). Кроме 

того, для налога на прибыль расходы на 

приобретение призов в рекламных целях 

учитываются в пределах норматива (п. 4 

ст. 264 НК РФ). А пунктом 2 статьи 171 НК 

РФ установлено, что по таким расходам 

вычету подлежит НДС в размере, соот-

ветствующем указанным нормам. Исходя 

из этого, Минфин России неоднократно 

указывал, что вычет НДС по расходам на 

рекламу может быть произведен только 

в пределах норм затрат, учитываемых 

при исчислении налога на прибыль. Такие 

выводы содержат письма финансового 

ведомства от 13.03.2012 г. № 03-07-11/68 

и от 06.11.2009 г. № 03-07-11/285. Нужно 

отметить, что в ряде случаев суды под-

держивают налогоплательщиков, кото-

рые вразрез с мнением Минфина России 

принимают к вычету НДС без учета норм 

(постановления ФАС Московского от 

30.11.2012 г. № А40-135314/11-107-565 

и Поволжского от 22.01.2008 г. № А55-

5349/2007 округов). Президиум ВАС 

РФ указал, что ограничения для размера 

вычета установлены только для расходов 

на командировки и представительских 

расходов, прямо поименованных в пункте 

7 статьи 171 НК РФ (постановление от 

06.07.2010 г. № 2604/10).

По материалам сайта: www.glavbukh.ru
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ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОДАЕТ:

№
п/п

Модель / 
марка ТС

Тип ТС
Год 

выпуска
Прочие 
данные

Цена с НДС 
18 %

(тыс. руб.)
Примечание

1 КрАЗ-6510 самосвал 2005 г/п 13 т 500,00 сост. хорошее

2
Урал-63685-
0110 самосвал 2007 г/п 20 т 800,00 сост. хорошее

3

КС-55713-3 
на шасси 
Урал 4320-
1934-40

кран автомобильный 2002 г/п 25 т 1 800,00 сост. хорошее

4 Урал-4320 ТЗА-6, 
топливозаправщик 1992 вмест.

5,865 куб.м 450,00 сост. удовл.

5
Урал-44202-
0311-31 тягач седельный 1999 г/п 18,7 т 300,00 сост. удовл.

6 ОдАЗ-93557 полуприцеп бортовой 1990 г/п 7 т 250,00 сост. хорошее

7 ЕК-12 экскаватор 2004 ковш
0,5 куб.м 450,00 сост. хорошее

8 ЕК-270LC
экскаватор + 
гидравлический шнек 
d-400 мм

2004 ковш 1 куб.м 1 300,00 сост. хорошее

9
К-702МВА 
УДМ-2

универсальная 
дорожная машина 
(отвал + ковш)

2002 ковш 4 куб.м 1 000,00 сост. удовл.

10
Б-10МБ 0123-
1ДЗ бульдозер 2006

шир.
башмака
920 мм

800,00 сост. удовл.

11 Б-10.1111-1В бульдозер 2003
шир.

башмака
500 мм

300,00 сост. удовл.

12 ПАЗ-32053 автобус 2006
24 посад. 

места, вмест. 
- 41 чел.

400,00 сост. хорошее

Т/ф (8-8216) 76-33-35
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Классические этапы 
«воронки» продаж

Визуально «воронку» изобра-

жают в виде простой гистограм-

мы, сужающейся у основания. В 

идеале гистограмма представляет 

собой скорее трубу, нежели 

воронку – это означает, что 

количество лидов равно количе-

ству покупателей. Естественно, 

«воронки» продаж различны 

для каждой отдельно взятой 

компании: для продажи одних то-

варов и услуг требуется большее 

количество этапов, для других 

– меньшее. 

Мы рассмотрим одну из рас-

пространенных моделей «ворон-

ки» продаж:

1. Целевая аудитория и мар-

кетинговые кампании. На данном 

этапе важно оценить предполага-

емый размер целевой аудитории 

для вашего товара или услуги, а 

также продумать маркетинговые 

кампании.

2. Лиды. На этом этапе вы 

можете оценить качество про-

веденных рекламных кампаний в 

целом или же конкретное пред-

ложение (т.к. процент полученных 

лидов по каждому предложению 

будет различен). Это позволит 

сделать определенные выводы: 

например, на какие кампании 

стоит тратить время и финансы в 

первую очередь.

3. Квалификация лидов. Важ-

ный этап: во-первых, именно на 

нем определяется, какой именно 

товар или услуга интересует лида; 

во-вторых, на этом этапе можно 

более точно оценить стоимость 

покупки, которую сделает лид.

4. Продажи. На данном этапе 

происходит непосредственно 

продажа товара или услуги. А 

также обсуждение финальной 

стоимости товара/услуги (если 

это актуально для вашего биз-

неса).

5. Клиенты. Этап, на котором 

ваш лид превратился в клиента, 

оплатив товар или услугу.

6. Удержание клиента. Как 

показывает практика, удержание 

старых клиентов зачастую эконо-

мичнее и эффективнее, чем при-

влечение новых покупателей.

×òî òàêîå 
«âîðîíêà» 
ïðîäàæ?
В

оронка продаж – базовая метафора, использу-
емая в маркетинге и рекламе, когда речь идет 
о процессе продаж. Основная идея «воронки» 

заключается в том, что процесс продаж можно 
разбить на отдельные этапы, каждый их которых 
требует индивидуального анализа и планирования. 
На каждом последующем этапе число потенциаль-
ных покупателей, как правило, уменьшается, что и 
оправдывает название термина и его визуальную 
интерпретацию. 

Зачем нужна «воронка» 
продаж?

Кроме того что «воронка» по-

зволяет наглядно отобразить и 

спланировать этапы продаж, она 

позволяет получить следующие 

данные:

– отношение количества потен-

циальных клиентов к реальным;

– количество потенциальных 

клиентов, лидов и реальных кли-

ентов на каждом этапе;

– конвертацию на каждом 

этапе (долю лидов, успешно 

перешедших с одного этапа на 

следующий);

– длительность и составляю-

щие этапа продаж;

– среднюю продолжитель-

ность продажи;

– долю успешных продаж;

– динамику продаж в целом.

Помимо статистических дан-

ных, «воронка» помогает вы-

являть и анализировать ошибки 

на каждом этапе продаж. Напри-

мер, на каком этапе происходит 

резкое сужение «воронки», там 

и находится проблема в системе 

продаж. Заметить это не сложно: 

количество потенциальных по-

купателей на следующем этапе 

резко падает. Если сужение «во-

ронки» начинается сверху – у вас 

проблема с качеством целевой 

аудитории, если сужение снизу 

– проблема с качеством работы в 

вашей компании. Итак, «воронка» 

продаж – полезный аналитиче-

ский инструмент, который, при 

правильном подходе, поможет 

вам увеличить уровень конверта-

ции в клиенты, ускорив при этом 

процесс продаж.

Она является практически уни-

версальным инструментом управ-

ления продажами и позволяет 

решить намного более широкий 

круг задач, чем упомянут выше 

(например, задачи по прогнозиро-

ванию продаж, созданию графи-

ка продаж и т.д.), однако чтобы ее 

построить, необходимо внедрить 

в компании технологию, которая 

позволит собирать статистику по 

этапам. Если говорить о марке-

тинге поддержки продаж, то «во-

ронка» продаж – универсальный 

инструмент для планирования, 

скажем, количества контактов на 

каждом из этапов продаж, необ-

ходимого количества рекламных 

материалов.

http://cred-fin.ru

«Воронка» продаж (sales funnel) – принцип распределения 
клиентов по стадиям процесса продаж от первого 

контакта до заключения сделки. Термин предложил Элайас 
Льюис в  1898 году. Он сформулировал понятие 

«потребительская воронка» –  путь, по которому 
покупатели движутся от раздумий к покупке: знакомство, 

интерес, желание, действие. 
www.marketch.ru

Рисунок из сети интернет
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ЖЕНЩИНЫ РОССИИ

Êëàðà Ìèõàéëîâíà Ðóìÿíîâà 
(1929-2004 гг.)

Заслуженная артистка 
России. 

Когда Клара училась в деся-

том классе, она впервые увиде-

ла фильм с Любовью Орловой, 

и решила, что тоже станет акт-

рисой. Она поступила во ВГИК 

с первой попытки, где училась 

у Сергея Герасимова и Тамары 

Макаровой. 

Всего на счету Клары Ру-

мяновой почти 300 озвученных 

анимационных и кукольных 

картин. Румянова – един-

ственная актриса, удостоен-

ная почетного звания «За-

служенный артист РСФСР» 

за работу в мультипликации.

Еще при жизни актрису призна-

ли «золотым» голосом России. В конкурсе на 

лучший голос мировой мультипликации голос 

Клары Михайловны был признан лучшим на 

всей планете. На Всесоюзном радио в детской 

редакции она была соавтором вечерних сказок 

и различных постановок. 

Были вещи, неизвестные широкой публи-

ке. Исторические исследования доставляли 

огромное удовольствие Румяновой: «Я давно 

увлеклась историей России, заметила, что у нас 

всегда писали только о героях-мужчинах. А где 

же женщины? Я решила исправить эту неспра-

ведливость. Собирала материалы по архивам, 

несколько лет все обрабатывала, поставила на 

радио одиннадцать спектаклей». Книга «Имя 

мне – женщина», сборник пьес о значительных 

женских персонажах русской истории (Надежде 

Дуровой, Екатерине Дашковой, 

Евдокии Ростопчиной), вы-

шла в 2000 году. Именно за 

нее Румянова была удостоена 

Золотой пушкинской медали. 

Потом Клара Михайловна ра-

ботала над радиоспектаклем 

по своей книжке, в котором 

принимали участие Наталья 

Гвоздикова, Людмила Хитяева 

и Нина Головина (Столярова).

В начале 1990-х годов Клару 

Румянову после сорока лет 

службы в Театре киноактера 

сократили вместе с другими 

актерами. Тогда же закрылся 

«Союзмультфильм». А в марте 

1990 года умерла ее мама Анна 

Петровна, которая была для 

Клары единственным близким человеком. У 

актрисы участились депрессии, а соседки, из-

редка забегая к ней на чай, замечали у нее на 

столе горы снотворного. 

Последнее время Клара не смотрела телеви-

зор, не слушала радио. Никакие праздники она 

не отмечала, даже дни рождения. Единственный 

праздник, который не игнорировала Румянова, 

был День Победы. 

Клара Румянова скончалась 18 сентября 2004 

года от рака молочной железы. Организацией 

похорон занималась Гильдия актеров кино. Прах 

Клары Румяновой захоронен в колумбарии 

Донского кладбища, там же, где покоится прах 

ее матери. О ней снят документальный фильм 

«Клара Румянова. Звезда за кадром». 

http://chtoby-pomnili.com

СЕМЕЙНЫЕ НОВОСТИ

Психологи пришли к выводу, что 
социальные сети могут быть при-
частны к проблеме алкоголизма. По 

их словам, сети могут стимулировать 

желание выпить. Речь идет о любых 

постах, связанных с употреблени-

ем алкоголя – будь то фотография 

коктейля с пляжа или бутылка «Ама-

ретто» в подарок, снимок которой 

выкладывает в сеть человек. Более 

того, даже статьи, направленные про-

тив алкоголя, привлекают внимание к 

этой теме, и человеку хочется выпить.  

Предположения ученых подтвердились 

в ходе исследования, в котором приня-

ли участие четыре сотни человек. Они 

листали страницы в «Фейсбуке» и де-

лились своими эмоциями и желаниями. 

Эксперты заметили, что после просмот-

ра тематических постов, хоть каким-то 

боком относящимся к спиртому, моло-

дые люди хотели выпить. Специалисты 

из Университета Мичигана предлагают 

поставить интернет-фильтр на тему ал-

коголя как минимум для подростков. В 

противном случае статьи и фотографии 

алкоголя будут способствовать разви-

тию алкогольной зависимости. 

Японская компания Hitachi High Tech-
nologies изобрела единственный 
пока на свете измеритель счастья. 
При помощи прибора руководство 

фирмы сможет знать, насколько счаст-

ливы сотрудники компании и где они 

находятся в конкретный день и час. 

Устройство снабжено специальными 

тепловыми сенсорами. Они показывают 

местоположение людей и их душевное 

состояние. Как утверждает руководство 

фирмы, анализ этих данных нужен 

для того, чтобы сделать всех людей, 

работающих на компанию, счастливее. 

И повысить производительность труда.  

Пока новинку применяют только в 

Hitachi High Technologies. Но через 

пару месяцев она станет доступна всем 

желающим и обойдется им в 100 тысяч 

йен (840 долларов) в год. 

Тот факт, что одиночество не прод-
левает жизнь, эксперты доказали на 
примере муравьев. Они установили: 

одинокий муравей живет шесть дней, в 

группе сородичей – 66. Эксперименты 

проводились медиками из Швейцарии, 

которые разделили насекомых на три 

группы. В состав одной включили десять 

муравьев, двух насекомых поместили 

во вторую группу, а в третью – одного. 

В итоге одинокий муравей много и хао-

тично двигался и умер через шесть дней, 

тогда как муравьи, оставшиеся в группе, 

прожили 66 дней. Эксперты также от-

мечают, что от одиночества страдают 

и крупные животные. Оставшись без 

сородичей, они заболевают диабетом, 

а также обзаводятся «букетом» всячес-

ких сосудистых недугов. 

По материалам сайта: www.myjane.ru

Как можно увлечение шитьем превратить в бизнес

Если вы  увлекаетесь ру-
коделием, то почему бы 

не превратить свое хобби в 
источник дохода? Просто 
дарите миру свои творе-
ния, а он вас за это щедро 
вознаградит. 

Начинать нужно 
с малого

Не следует строить воз-

душных замков, собираясь 

продавать свои шедевраль-

ные работы за баснословные 

деньги. Практика показывает, 

что торговля мелочами при-

носит куда больший доход, 

поэтому давайте рассуждать 

здраво: скажем, если вы уме-

ете хорошо шить, то не стоит 

надеяться только на заказы 

вечерних платьев. Ищите инте-

ресные выкройки фартуков и 

полезные советы по их пошиву 

– ведь такие позиции будут 

пользоваться более высоким 

спросом. Так получится, что у 

вас в ассортименте всегда есть 

готовые и красивые фартушки  

на продажу (может, еще и 

прихваточки в комплекте),  а 

пошивом платьев уже будете 

заниматься по мере поступле-

ния заказов. Такая тактика не 

даст вам сидеть без лишней 

копейки. Это наглядный при-

мер, который можно отнести, в 

принципе, к любому творчеству: 

не тратьте понапрасну свое вре-

мя, деньги и усилия на проекты, 

реализацию которых можно 

ждать годами.

Как организовать 
торговлю

Вариантов множество, 

главное – выбрать наибо-

лее эффективные. Первый, 

и самый банальный – рас-

пространять свои творения в 

кругу друзей, коллег и знако-

мых. Так они станут  не только 

вашими покупателями, но и 

носителями рекламы. Второй 

– посещать тематические яр-

марки. Этот вариант хорош, 

но только  если он не един-

ственный, поскольку ярмарки 

каждую неделю не проводят. 

Третий – отдать свой товар 

под реализацию в специали-

зированный магазин. Правда, 

в таком случае, вам придется 

быть готовой пожертвовать 

определенным процентом от 

дохода в пользу реализатора. 

Четвертый – открыть свою 

торговую точку. Этот метод 

весьма хлопотный и с ним 

следует связываться лишь в 

том случае, если у вас в за-

пасе имеется немало готовых 

на продажу работ, или если 

вы будете попутно торговать 

товарами для рукоделия. Ну 

и последний, наиболее совре-

менный, однако не менее хло-

потный вариант – продавать 

хенд-мейд посредством сети 

интернет. Для этого можно 

создать свою группу в соцсети 

или даже полноценный сайт. 

Но такие ресурсы требуют 

либо серьезного внимания с 

вашей стороны, либо опреде-

ленных капиталовложений. 

Иначе сообщество будет по-

просту простаивать, не при-

нося пользы.

http://ladyboss.com.ua
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ВЕЛИКИЕ МУЖЧИНЫ РОССИИ

Ãëåá Àëåêñàíäðîâè÷ Êàëåäà 
(1921-1994 гг.)

КНИЖНАЯ ЛАВКА

КОРОТКО О ГЛАВНОМ

Притча о самом главном или... 
А что будет потом?

Молодой жизнерадостный человек при-

шел к отцу и говорит:

– Отец, порадуйся со мной, я поступил в 

университет. Я буду юристом! Наконец-то я 

нашел свое счастье!

– Очень хорошо, сын мой, – ответил отец, 

– значит, ты хочешь теперь усердно учиться. 

Ну, а что потом?

– Через четыре года я защищу на «отлич-

но» диплом и покину университет.

– И что же дальше? – не отступал отец.

– Потом я буду изо всех сил работать, 

чтобы как можно скорее стать самостоятель-

ным адвокатом.

– А дальше?

– А потом я женюсь, создам свою семью, 

буду растить и воспитывать детей, помогу им 

выучиться и получить хорошую профессию.

– А дальше?

– А потом я пойду на заслуженный отдых 

– буду радоваться счастью своих детей и по-

коиться в доброй старости.

– Что же будет потом?

– Потом? – юноша на минуту задумался. 

– Да, вечно никто на этой земле не живет. 

Потом мне нужно будет, наверное, как и всем 

людям, умереть.

– А что потом? – спросил старый отец. 

– Дорогой сын, что же будет потом? – дро-

жащим голосом проговорил отец.

Сын еще больше задумался и сказал:

– Благодарю тебя, отец. Я понял. Я за-

был главное.

Следы на песке
Как-то раз одному человеку приснился 

сон. Ему снилось, будто он идет песчаным 

берегом, а рядом с ним – Господь. На небе 

мелькали картины из его жизни, и после каж-

дой из них он замечал на песке две цепочки 

следов: одну – от его ног, другую – от ног 

Господа.

Когда перед ним промелькнула послед-

няя картина из его жизни, он оглянулся на 

следы на песке. И увидел, что часто вдоль 

его жизненного пути тянулась лишь одна 

цепочка следов. Заметил он также, что это 

были самые тяжелые и несчастные времена 

в его жизни. Он сильно опечалился и стал 

спрашивать Господа:

– Не Ты ли говорил мне: если последую 

путем Твоим, Ты не оставишь меня. Но я за-

метил, что в самые трудные времена моей 

жизни лишь одна цепочка следов тянулась 

по песку. Почему же Ты покидал меня, когда 

я больше всего нуждался в Тебе?

Господь отвечал:

– Мое милое, милое дитя. Я люблю тебя и 

никогда тебя не покину. Когда были в твоей 

жизни горе и испытания, лишь одна цепочка 

следов тянулась по дороге, потому что в те 

времена Я нес тебя на руках.

По материалам сайта: www.smisl-zhizni.ru

Михаил Веллер

Все о жизни
Эта книга прямо и внятно отвечает на 

вопросы, которые каждый задает себе с 

юности. Так что такое любовь? Почему 

человек так часто несчастлив? Чего ради 

мы страдаем? И в чем же, наконец, смысл 

жизни?

Харуки Муроками

Норвежский лес
Роман классика современной японской 

литературы Харуки Мураками «Норвежский 

лес» (1987 г.) принес автору поистине всемир-

ную известность впервые на русском языке. 

Дэвид Аакер

Как обойти конкурентов. Создаем 
сильный бренд

Всемирно извест-

ный гуру брендинга 

Дэвид Аакер сове-

тует, как победить 

в  конкурентной 

борьбе и стать ли-

дирующим брендом 

на своем рынке. В этой нова-

торской книге Аакер описывает концепцию 

актуальности бренда: характеристики, 

определяющие его силу, возможности для 

продвижения, барьеры для конкурентов.

Закон, живущий в нас, называется 
совестью. 

И.Кант

Священник Русской 
Церкви, протоиерей; цер-
ковный писатель; доктор 
геолого-минералогиче-
ских наук, профессор. 

Становление отца Глеба 

как личности пришлось на 

годы Великой Отечествен-

ной войны. Глеб был призван 

в армию в августе 1941-го 

и после обучения в школе 

радистов был направлен в 

полк гвардейских минометов 

«Катюш». В декабре 1941 г . 

он на Волховском фронте. 

Летом 1942-го – участвует в 

боях на дальних и ближних 

подступах к Сталинграду и в 

самом смердящем трупным 

запахом городе на Волге. 

Затем суровая морозная 

зима 1942-1943 гг. в Волж-

ской степи. Летом 1943-го 

он был обязан принять и 

передать приказ своему ди-

визиону о первом залпе, 

который, по замыслу коман-

дующих, должен был стать 

сигналом к артподготовке 

на этом участке фронта и 

начале Курской битвы. Но 

он его просто проспал, устав 

после нескольких суток бес-

сменного дежурства. Однако 

в первый же день битвы он, 

обеспечивая радиосвязь с 

наблюдательного пункта на 

передовой с дивизионом, 

попадает под бомбежку и 

остается жив чудом, о чем 

свидетельствуют его това-

рищи. Радиатор машины, к 

которому он зачем-то при-

жался, выпрыгнув из кузова, 

где находилась его рация, 

был пробит в трех местах. 

Затем было освобождение 

Белоруссии, штурм Кенинс-

берга и участие в морском 

десанте к Пиллау. Медаль 

«За отвагу», ордена Отече-

ственной войны и Красного 

Знамени, последний из кото-

рых являлся тогда второй по-

сле Звезды Героя наградой, 

выдаваемой как правило 

офицерам, а не рядовым, 

полученный им за обеспече-

ние радиосвязи в условиях 

окружения, что позволило 

спасти несколько воинских 

частей, и другие награды 

– таков видимый результат 

этого периода жизни.

После демобилизации, 

осенью 1945 г., Глеб посту-

пает во МГРИ (Московский 

геолого-разведочный инти-

тут), который оканчивает с 

красным дипломом в 1951 г . 

и поступает в аспирантуру.

В середине 1940-х годов 

познакомился с тайным свя-

щенником отцом Сергием 

Никитиным, будущим епис-

копом Стефаном. Органи-

зовал нелегальный христи-

анский кружок, в котором 

занимались дети его знако-

мых. Писал научные труды 

по богословским вопросам, 

которые распространялись 

в самиздате.

В 1972 году митрополит 

Иоанн (Вендланд) тайно ру-

коположил Глеба Каледу во 

диакона, а затем во пресви-

тера. С этого времени отец 

Глеб регулярно совершал 

Евхаристию в своей домо-

вой церкви, освященнной в 

честь всех русских святых, 

вел большую духовническую 

работу.

В 1990 г., после отмены 

усилиями Патриарха Алек-

сия института уполномо-

ченных по делам религи-

озных объединений, отец 

Глеб вышел на открытое 

служение, которое про-

должалось всего четыре 

года.

https://ru.wikipedia.org

www.pravmir.ru
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Выпускающий редактор 
КАРПОВ Е.Е.Рекламное издание

НЕДВИЖИМОСТЬ

Квартиры, дома. Куплю

•Семья беженцев из Луганска купит 
2-комн. кв. или МСО, без посредни-
ков, недорого. Т. 8-904-208-63-97, с 10 
до 20.*

Квартиры, дома. Сдам

•Отель. Т. 8-904-209-08-81.*

•Кв. посуточно. Документы. Т. 8-965-

861-96-02.*

•Кв. посуточно. Документы. Т. 8-965-

861-96-02.*

Помещения. Разное

•Спортивный комплекс «Метеор» сдает в 

аренду помещение с оборудованием для 

кафе. Адрес: Сосногорск, ул. Гоголя-10. 

Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-118-98-12.*

АВТОДРОМ

Транспорт. Разное

•Сдам в аренду «Дэу-Нексию», 700 
р/сутки; «Хендай-Акцент», 800 р/сут-
ки. Т. 8-963-487-07-65.*

СУПЕРМАРКЕТ

Супермаркет. Продам

•Карабин «Лось 7-1» (308 win), оптика 

ВОМЗ 4х32, сост. ид., торг при осмотре, 

наличие разр. на право приобр. нарез. 

оружия обязат. Т. 8-912-947-63-94.*

УСЛУГИ

•Строительство: дома, бани, кровля, 
внутр. и внеш. отделка. Недорого. 
Т. 794-899.*

•Ремонт квартир. Все работы. Качество. 

Т.: 76-04-57, 8-912-942-50-78.*

•Ремонт квартир: штукатурка, обои, по-

краска. Т. 8-904-208-30-31.*

•Ремонт офисов и квартир. Т. 8-950-
569-76-48.

•«СеверСлом» – слом стен, разбор 
полов и дачных домиков, ванные 
комнаты, от 90 р/кв.м. Вынос и вывоз 
любого мусора. Аренда отбойного 
молотка. Т. 79-35-36.*

•Выравнивание стен, обои, быстро, каче-

ственно. Т. 8-950-568-37-20.*

•Плотницкие работы. Т. 8-908-718-

16-06.*

•«МастерПол» заменит любое наполь-
ное покрытие. Т. 71-22-00.

•Замки: открываем, меняем, врезаем. 

Т. 8-912-949-80-20.*

•Замки: открываем, меняем, врезаем. 

Т. 8-912-949-80-20.*

•Электрик. Недорого. Т. 8-904-202-
33-87.*

•СТО «АВТОСТОП». Профессиональная 

установка: автосигнализации, автозапуска, 

музыки, электрики. Т. 8-904-861-55-55.*

•Грузоперевозки. «ГАЗель», кузов 4 м, 
недорого. Т. 8-912-191-66-14.*

•Вниманию родителей! МОУ «СОШ 

№21» на базе Центра реабилитации де-

тей-инвалидов имени Марии Троханович 

(Горького-2) начинает набор детей, име-

ющих отклонения в состоянии здоровья 

(детей с хроническими заболеваниями, 

детей с ограниченными возможностями 

здоровья, инвалидов) в 1-й класс по про-

грамме общеобразовательной школы 

с учетом развивающих технологий и 

индивидуальных особенностей ребенка. 

Услуги логопеда, психолога, дополни-

тельные образовательные услуги, питание, 

школьный автобус. Консультации врачей-

специалистов. Центр имеет хорошую базу 

и многолетний опыт работы с детьми. 

Подробную информацию по вопросам 

образовательной и медицинской реабили-

тации вы можете получить у специалистов 

Центра по т.: 75-15-71, 75-12-25, ежеднев-

но с 9 до 20. Образовательная лицензия 

МО РК А №285396.*

•Наращивание ногтей, коррекция, шеллак, 

педикюр. Недорого. Т. 8-904-202-46-89.*

•Ремонт мебели и диванов, а также 

перетяжка мягкой мебели. Т. 8-908-718-

16-06.*

•Физкультурно-оздоровительный ком-

плекс предоставляет следующие виды 

услуг: аренда спортивного зала, сауна, 

массажный кабинет, тренажерный зал. 

Заключаем договоры с организациями 

и частными лицами. Адрес: Сосногорск, 

6 мкр-н-35. Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-

118-98-12.*

•Настройка и ремонт фортепиано. 
Т. 8-904-273-19-73, Александр.*

ОБРАЩЕНИЯ

•Спортивный комплекс «Метеор» предо-

ставляет спортивный игровой зал для 

проведения спортивных мероприятий по 

футболу, волейболу, баскетболу и дру-

гим игровым видам спорта. Заключаем 

договоры с организациями и частными 

лицами. Адрес: Сосногорск, ул. Гоголя-

10. Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-118-98-12, 

e-mail: himik67@rambler.ru.*
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