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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ УХТЫ

Около 30 городов России общей числен-
ностью 1,9 миллиона жителей (или 1,9% 
от численности жителей городов) могут 
сравниться по уровню зарплат с Москвой 
(61,2 тысячи рублей в 2014 году) или 
выше. По показателю средней зарплаты к 

прожиточному минимуму Республика Коми 

занимает 13-е место из 85 регионов. Соглас-

но данным, средней зарплаты в республике 

хватает на 4,2 прожиточных минимума. Для 

проверки собственных расчетов и правиль-

ности сделанных выводов редакция также 

соотнесла данные по зарплатам со стоимос-

тью самого базового товара – хлеба. Самый 

высокий индекс буханки (количество хлеба, 

которое может купить житель города на свою 

зарплату) у городов-нефтяников и крупных 

городов – в лидерах Нарьян-Мар, Сургут и 

«алмазная столица» России – город Мирный 

в Якутии. В список «хлебных» городов по-

пала Ухта. Рядовой ухтинец может купить на 

свою зарплату 1 918 буханок.

www.komiinform.ru

• • • • • • • • • • •

На Яреге полным ходом идут работы по 
реализации крупномасштабного проекта 
по увеличению добычи тяжелой нефти 
с поверхности. Ярегское месторождение 

состоит из трех продуктивных площадей. На 

Ярегской добыча высоковязкой нефти ведет-

ся термошахтным способом. На Лыаельской 

создан и продуктивно работает опытно-про-

мышленный участок № 5. Вот как раз там 

ценное углеводородное сырье добывается 

с поверхности. Третья площадь – Вежавож-

ская – пока не разрабатывается: ее богатства 

еще ждут своего часа. Стройплощадка ПГУ 

«Север» находится неподалеку от нефте-

шахты № 3. Здесь в небо взметнулись трубы 

нескольких котлов, которые будут вырабаты-

вать пар для последующей его закачки с по-

мощью нагнетательных скважин в пласт. Этот 

пар сделает высоковязкую ярегскую нефть 

вполне текучей, ее будет гораздо легче из-

влечь из недр. В этом, собственно, и кроется 

главное условие повышения нефтедобычи с 

поверхности на данном месторождении. ПГУ 

«Север» – это комплекс парогенераторных 

установок, по сути, представляющих собой 

мини-котельные. Всего их планируется по-

строить пять. В состав каждой войдут по два 

котла, работающих на попутном нефтяном 

газе. Воду для нагрева будут брать из ис-

кусственного водохранилища НШ-3, которое 

здесь называют просто «озером».

http://lukoil-komi.lukoil.com

• • • • • • • • • • •

Полицейские Ухты проверили торговые 
точки города в поисках фальсифициро-
ванной продукции. В результате выяв-
лены правонарушения по ст. 14.10 КоАП 
РФ «Незаконное использование средств 
индивидуализации товаров». Из ряда 

торговых центров правоохранители  изъ-

яли из продажи 17 пар спортивной обуви с 

логотипом «Найк», спортивную одежду с 

символикой известного бренда «Адидас» с 

признаками контрафактности. В одном из 

магазинов сотрудники полиции выявили факт 

продажи сигарет под товарным знаком Saint 

George с маркированными акцизными марка-

ми с признаками подделки.  По результатам 

экспертизы будет принято процессуальное 

решение.

https://11.mvd.ru

ОБЪЯВЛЕНИЕ

Министерство экономического развития Республики Коми доводит до сведения пред-
ставителей малого и среднего бизнеса, что в 2015 году впервые проводится Открытая на-
циональная премия для малого и среднего бизнеса в сферах торговли и услуг «Довольный 
клиент» (далее Премия). Участие в Премии для малого бизнеса бесплатно и требует простой 

регистрации на портале. Старт регистрации участников – март 2015 года, финал и награждение 

победителей состоится в сентябре текущего года. Основной целью Премии является повышение 

качества работы малых предприятий в сферах торговли и услуг по всей России. Информация о 

Премии размещена на сайте: http://ДовольныйКлиент.рф 

Дополнительные сведения можно получить по телефону (495) 220-30-89.
http://mouhta.ru

ИНФОРМАЦИЯ

О приеме и регистрации 
уведомлений о начале 
отдельных видов 
предпринимательской 
деятельности

В соответствии со статьей 8 Федераль-
ного закона от 26.12.2008 г. № 294-ФЗ «О 
защите прав юридических лиц и инди-
видуальных предпринимателей при осу-
ществлении государственного контроля 
(надзора) и муниципального контроля» 
юридические лица и индивидуальные 
предприниматели с 01 июля 2009 года до 
начала осуществления отдельных видов 
предпринимательской деятельности 
обязаны уведомить уполномоченные в 
соответствующей сфере деятельности ор-
ган (органы) государственного контроля 
(надзора).

Перечень работ и услуг в составе отдельных 

видов предпринимательской деятельности, о 

начале осуществления которых юридическим 

лицом или индивидуальным предпринимате-

лем представляется уведомление, утвержден 

постановлением Правительства Российской 

Федерации от 16.07.2008 г. № 584.

Дополнительно в уполномоченный фе-

деральный орган исполнительной власти 

сообщаются сведения об изменении места 

нахождения юридического лица и (или) места 

фактического осуществления деятельности; 

изменении места жительства индивидуального 

предпринимателя; реорганизации юридиче-

ского лица.

Об изменении места фактического осу-

ществления деятельности также должны 

информировать субъекты, которые начали 

осуществлять отдельные виды предприни-

мательской деятельности до 01 июля 2009 

года.

Подать уведомление в Управление Роспо-

требнадзора по Республике Коми можно в 

электронном виде через Единый портал го-

сударственных и муниципальных услуг (www.

gosuslugi.ru). На портале госуслуг заявители 

также имеют возможность получить полную и 

достоверную информацию о порядке предо-

ставления государственной услуги о приеме и 

регистрации уведомлений.

Уведомления о начале осуществления от-

дельных видов предпринимательской деятель-

ности, а также сведения об изменениях могут 

быть поданы через многофункциональные 

центры предоставления государственных 

и муниципальных услуг, в том числе через 

Муниципальное автономное учреждение 

«Многофункциональный центр предоставле-

ния государственных и муниципальных услуг» 

муниципального образования городского 

округа «Ухта», расположенного по адресу: 

169311, г. Ухта, ул. Оплеснина, 11.

http://mouhta.ru

Ìåæðàéîííàÿ ÈÔÍÑ Ðîññèè ¹ 3 
ïî ÐÊ â ã. Óõòå

О налогообложении налогом на имущество организаций с 01.01.2015 г. движимого 
имущества, приобретенного и принятого на баланс в качестве ОС.

Согласно вступившим в силу  положениям Федерального закона от 24.11.2014 г. № 366-ФЗ  

с 1 января 2015 года не признаются объектами налогообложения по налогу на имущество орга-

низаций объекты основных средств, включенные в первую или вторую амортизационную группу 

в соответствии с классификацией основных средств, утвержденной правительством РФ.

Таким образом,  приобретаемое организацией после 1 января 2015 года движимое иму-

щество, относящееся к третьей-десятой амортизационным группам,

будет признаваться объектом налогообложения по налогу на 

имущество организаций.

При этом следует иметь в виду, что согласно положениям 

Федерального закона № 366-ФЗ с 1 января 2015 года 

вступил в силу пункт 25 статьи 381 Кодекса, в соответ-

ствии с которым в отношении движимого имущества, 

принятого на учет с 1 января 2013 года в качестве 

основных средств, предусмотрена льгота по налогу в 

виде освобождения от уплаты налога, за исключением 

уплаты налога в отношении объектов движимого имуще-

ства, принятых на учет в результате реорганизации или 

ликвидации юридических лиц, а также передачи, включая 

приобретение, имущества между лицами, признаваемыми 

в соответствии с положениями пункта 2 статьи 105.1 Кодекса 

взаимозависимыми (письмо Минфина от 20.01.2015 г. №БС-

4-11/503).
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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ РК

Министр экономического развития Респуб-
лики Коми Владимир Бармашов в ходе 
сессии Государственного совета региона 
представил два законопроекта в области 
предпринимательской и инвестиционной 
деятельности. Большинством голосов депута-

тов Государственного совета проекты законов 

были одобрены и приняты. Законопроект в 

области предпринимательской деятельности 

предусматривает предоставление двухлетних 

налоговых каникул для впервые зарегистри-

рованных индивидуальных предпринимателей, 

применяющих упрощенную или патентную 

системы налогообложения. Также Владимир 

Бармашов представил проект закона «О внесе-

нии изменений в Закон Республики Коми «Об 

инвестиционной деятельности на территории 

Республики Коми». Данная инициатива создана 

в целях реализации норм Земельного кодекса 

Российской Федерации, вступивших в силу с 

1 марта 2015 года. Внесенным законопроектом 

предлагается установить критерии масштабных 

инвестиционных проектов,  при наличии которых 

земельные участки,  находящиеся в государ-

ственной или муниципальной собственности, 

предоставляются юридическим лицам в аренду 

без торгов.

http://econom.rkomi.ru

• • • • • • • • • • •
Международное рейтинговое агентство 
Fitch Rating подтвердило Республике Коми 
стабильный прогноз по долгосрочным рей-
тингам.  Fitch Rating установил долгосрочный 

рейтинг дефолта эмитента по обязательствам в 

иностранной и национальной валюте на уровне 

BB (вне опасности в краткосрочной перспекти-

ве) и национальный долгосрочный рейтинг на 

уровне AA-(rus) (высокий уровень кредитоспо-

собности). По мнению экспертов Fitch Rating, 

Республика Коми отражает сильную экономику 

с показателями благосостояния существенно 

выше средних показателей в стране. Валовый 

региональный продукт (ВРП) на душу населе-

ния в 2013 году превышал средний уровень 

для российских регионов более чем в 2 раза, а 

средняя заработная плата в декабре 2014 года 

превышала среднероссийскую на 55%.

http://rkomi.ru

• • • • • • • • • • •
В Центре развития бизнеса ОАО «Сбербанк 
России» на улице Первомайской, 11, в Сык-
тывкаре, предприниматели теперь могут не 
только воспользоваться всеми сервисами и 
предложениями финансового учреждения, 
но и государственными, и муниципальными 
услугами. Благодаря открытию офиса «Мои 

документы» бизнесмены в одном месте могут 

оформить различные регистрационные доку-

менты, оплатить пошлины, получить консульта-

ции специалистов, подать заявки на получение 

банковских продуктов. Клиент, придя в Центр 

развития бизнеса, сможет сдать документы на 

регистрацию юридического лица или индиви-

дуального предпринимателя, затем в интернет-

киоске сможет подать заявку на онлайн-резер-

вирование счета, при необходимости тут же 

подать заявку на кредит или другие банковские 

продукты. Попасть к специалисту офиса «Мои 

документы» может любой желающий, зареги-

стрировавшись по многоканальному номеру 

МФЦ 8-800-200-82-12, или записавшись на при-

ем через клиентского менеджера Сбербанка.  

http://komionline.ru

Фото из сети интернет

ОБЪЯВЛЕНИЯ

Министерство экономического развития Республики Коми совместно с пред-
ставителями общественных объединений, бизнес структур, экспертного сообще-
ства региона проводит общественное обсуждение ситуации на малых и микро-
предприятиях. Предложения по развитию существующей системы поддержки малого 

и среднего предпринимательства направлять по адресу: s.s.anufriev@minek.rkomi.ru, m.

i.kuznecova@minek.rkomi.ru

****
Министерство экономического развития республики Коми информирует о 

проведении в рамках квеста по молодежному предпринимательству Businessteen 
онлайн-исследования «Предпринимательство и подростки». Реализация Всерос-

сийского квеста по предпринимательству среди школьников Businessteen представляет 

общественную значимость и направлена на формирование предпринимательского мыш-

ления в молодежной сфере.  Анкета, пресс-релиз и баннер исследования размещены на 

сайте: www.bizteen.ru

www.mbrk.ru

Â 2014 ãîäó æèòåëè Êîìè òðàòèëè áîëüøóþ 
÷àñòü äåíåã íà ïèòàíèå è îïëàòó óñëóã

Результаты выборочного обследования 
бюджетов домашних хозяйств обнародо-
вал Комистат.

Потребительские расходы домашних 

хозяйств – это часть денежных расходов, 

направленных на приобретение потреби-

тельских товаров и услуг. В 2014 году они 

составили 73% в общем объеме всех денеж-

ных расходов и по сравнению с предыдущим 

годом увеличились на 2%.

Израсходовано средств из домашнего 
бюджета на покупку продовольственных 
товаров: 
2013 г. – 27%;
2014 г. – 31%.

Рост расходов наблюдался по всем основ-

ным группам продуктов, кроме растительного 

масла и других жиров. Если рассматривать 

обследуемые домохозяйства по уровню до-

ходов, то 10% самых бедных семей израс-

ходовали на питание 44% от общего объема 

потребительских расходов, в то время как у 

10% самых высокодоходных домохозяйств 

на данные расходы приходилось только 20%. 

При этом в абсолютном выражении расходы 

на питание у 10% самых «бедных» домохо-

зяйств были почти в 4 раза ниже, чем у 10% 

самых «богатых».

Структура потребительских расходов на-

селения характеризуется не только высокой 

долей расходов на питание, но и достаточно 

высоким удельным весом расходов на оплату 

услуг (в 2014 г. – 29%, в 2013 г. – 26%). 

Среди расходов на услуги основной 

статьей затрат населения остаются жилищ-

но-коммунальные платежи, составившие в 

прошедшем году 12% всех потребительских 

расходов. В целом затраты на оплату услуг 

относительно 2013 года увеличились на 13%, 

в том числе на санаторно-оздоровительные 

услуги – в 2,3 раза, услуги в системе обра-

зования – в 1,5 раза, медицинские – почти 

на треть, учреждений культуры – на 21%, 

жилищно-коммунальные – на 11%.

Заметно снизились в 2014 году расходы 

на покупку непродовольственных товаров (в 

основном за счет существенного уменьшения 

расходов на транспортные средства), а их 

доля в потребительских расходах умень-

шилась на восемь процентных пунктов и 

составила 38%. У наиболее обеспеченных 

домохозяйств данный показатель составил 

56%, а у домохозяйств с низкими доходами 

– всего 23%. Основную часть расходов на 

непродовольственные товары у домохозяйств 

с высокими доходами составили расходы на 

транспортные средства, а у малообеспечен-

ных – на покупку товаров первой необходи-

мости: одежду и обувь, медицинские товары 

и предметы гигиены.

www.komiinform.ru
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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ РФ

Практически в каждом регионе сегод-
ня существуют специальные програм-
мы по поддержке малого и среднего 
бизнеса, однако катастрофическое ко-
личество владельцев таких компаний 
о них попросту не знает. Как показали 

статистические данные, информирована 

о проводимых мерах только треть ком-

паний. Но и они не спешат пользоваться 

государственными благами. Реальный 

процент предприятий, претендующих на 

государственную поддержку, сводится 

к 13%. Остальные пробуют обойтись 

своими силами, и, как показывает прак-

тика, нередко им это удается. Такое 

невнимание к государственной инициа-

тиве специалисты объясняют тем, что на 

сегодняшний день нет единого реестра 

информации, к которому могли бы об-

ратиться управленцы.

http://digitalpages.ru

• • • • • • • • • • •

Глава Минэкономразвития Алексей 
Улюкаев предложил создать типовой 
договор по подключению предприя-
тий малого бизнеса к газовым и теп-
лосетям. С этой инициативой министр 

выступил во время заседания Госсовета. 

По словам Улюкаева, этот документ 

должен быть принят в дополнение к уже 

существующему типовому договору о 

подключении малого бизнеса к электро-

сетям. Правительством России утверж-

дены четыре формы типовых договоров 

на подключение к электросетям: для 

некоммерческих потребителей, макси-

мальная мощность которых менее 15 

кВт; для потребителей, занимающихся 

предпринимательской деятельностью и 

максимальной мощностью 15 кВт; для 

объектов с мощностью от 15 до 100 кВт 

и для потребителей с максимальной 

мощностью от 100 до 750 кВт. Такие 

договоры позволяют сократить время 

на подключение к энергосети, а также 

снизить затраты на получение доступа к 

электроэнергии. Кроме того, они предот-

вращают возможность злоупотреблений 

со стороны электросетевых компаний. 

Кроме того, Улюкаев сообщил, что с июля 

текущего года начинается применение 

практики квотирования заказа на работы 

и услуги для малого бизнеса, которые 

будут обязаны выполнять госкомпании.
www.m24.ru

• • • • • • • • • • •

Восемнадцатипроцентную квоту на 
участие малого и среднего бизнеса в 
государственном заказе введут в Рос-
сии в июле. По словам министр экономи-

ческого развития РФ Алексея Улюкаева, 

для этого необходимо создать единый 

реестр малых и средних предприятий. 

Это можно было бы сделать без больших 

дополнительных ресурсов посредством 

межведомственного электронного доку-

ментооборота на базе информационных 

систем, которые есть в ФНС.

http://inmosreg.ru

Финский производитель молочной про-
дукции Valio сократит часть персонала 
в рамках программы оптимизации за-
трат в связи с ограничением экспорта 
в Россию и трудностями на домашнем 
рынке. Об этом говорится в сообщении 

компании. Производитель отметил, что 

планирует сократить до 320 рабочих мест. 

Всего в компании в настоящее время рабо-

тает 4,4 тысячи человек, из них 3,6 тысячи 

– в Финляндии. При этом в переговоры в 

рамках оптимизации численности персонала 

будут вовлечены 2,9 тысячи сотрудников как 

в производственных подразделениях, так и 

в штаб-квартире. Из-за введенного Россией 

продовольственного эмбарго чистые про-

дажи компании упали на одну пятую. При 

этом, как говорится в сообщении, снижение 

покупательской способности в Финляндии 

усилило значение цены как решающего 

фактора для покупки. Компания не может 

эффективно конкурировать на домашнем 

рынке молока, где ее доля упала ниже 30% 

из-за антимонопольного законодательства. 

На глобальном рынке восстановление цен 

идет медленно и неуверенно. Как отметил 

вице-президент производственного подраз-

деления Valio Мика Коскинен, большая часть 

молока, которое ранее экспортировалось в 

Россию, теперь перерабатывается в сухое 

молоко и масло и поставляется на экспорт. 

Рентабельность этих операций ниже, под-

черкнул он. Valio принадлежат 15 заводов 

в Финляндии. Кроме этого, у концерна есть 

две фабрики в Эстонии и завод по производ-

ству плавленого сыра Viola в России. Чистая 

выручка финской молочной компании Valio 

в России в 2014 году упала на 36% до 258 

миллионов евро.

НОВОСТИ МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ

Объект лицензии – это права, передаваемые по лицензионному соглашению. 

Объем выручки от реализации услуг – это показатель результатов деятельности произво-

дителей платных услуг, определяемый как сумма объектов платных услуг официально учтенных 

предприятий всех форм собственности и организационно-правовых форм, объемов платных услуг 

малых предприятий промышленности, строительства и других отраслей, для которых оказание 

услуг не является основной деятельностью, а также объемов услуг, реализуемых совместными 

предприятиями, и объемов услуг, оказываемых индивидуальными предпринимателями, оценива-

емых экспертным путем. 

www.edictionary.ru

СЛОВАРЬ ДЕЛОВОГО ЧЕЛОВЕКА

• • • • • • • • • • •

Фотографии из сети интернет

Финская компания Nokia 
анонсировала сделку по 
покупке своего француз-
ского конкурента Alcatel-
Lucent за 15,6 миллиарда 
евро. Об этом говорится 
в сообщении на сайте 
Nokia.
Сделка получила одобре-

ние советов директоров 

обеих компаний, однако 

их решение должно быть 

одобрено собранием ак-

ционеров Nokia, а также 

регулирующими органами. 

В результате слияния ак-

ционерам Alcatel-Lucent 

будет принадлежать 33,5% 

новой компании, акционерам Nokia – 66,5%. Ожидается, что синергетический эффект от их 

слияния к 2019 году составит 900 миллионов евро. При этом штат объединенной компании 

будет более 110 тысяч сотрудников. К слиянию с финским гигантом французскую теле-

коммуникационную компанию подтолкнули финансовые сложности, которые компания 

испытывает на протяжение последних нескольких лет. В частности, в 2013 году компания 

объявляла о сокращении персонала на десять тысяч работников по всему миру. Сокраще-

ния проводились в рамках плана реструктуризации, который должен был помочь холдингу 

урезать расходы на миллиард евро.

По материалам сайта: http://lenta.ru
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Ухта, Первомайская, 7
(цокольный этаж)
Ухта, Первомайская, 7
(цокольный этаж)

ОБЩЕСТВО
С ОГРАНИЧЕННОЙ ОТВЕТСТВЕННОСТЬЮ

Ведение бухгалтерского и налогового учёта
Сдача отчетности и представление интересов в ИФНС, ПФ, ФСС
Подготовка и сдача индивидуальных сведений в ПФ
Подготовка и сдача форм 2-НДФЛ
Подготовка учредительных документов на регистрацию и перерегистрацию
организаций и предпринимателей
Составление и сдача налоговых деклараций 3-НДФЛ
по вычетам за обучение, лечение и приобретение жилья
Восстановление бухгалтерского и налогового учетов

т.: 74-51-08, 776-235т.: 74-51-08, 776-235

Реклама

Создаваемым предприятиям, заключившим долгосрочные 
договора на обслуживание, подготовка учредительных 
документов и первый месяц обслуживания -
бесплатно.
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Уже с конца апреля жители республики 
смогут получить разъяснения по инте-
ресующим их вопросам, связанных со 
взносами на капремонт, отраженных в 
квитанциях, обратившись по телефону в 
сall-центр МФЦ. В конце марта Обществен-

ная приемная главы Коми протестировала 

работу «горячих линий», куда с этими во-

просами могли обращаться люди. Работа 

таких служб вызвала множество нареканий. 

Как отметил и.о. руководителя Комитета 

информатизации и связи Республики Коми 

Борис Тульчинский, эту проблему может 

снять call-центр на базе многофункцио-

нального центра в Сыктывкаре. Сейчас для 

этой работы специалисты центра проходят 

специальную подготовку. Если же на вопрос 

потребуется более содержательный ответ, 

то он будет перенаправлен в ведомства, ко-

торые могут дать более глубокие пояснения. 

Планируется, что телефоны call-центра будут 

указываться на каждой квитанции.

www.komiinform.ru

• • • • • • • • • • •
ОАО «Коми энергосбытовая компания» 
предлагает клиентам-физическим лицам 
подписаться на пакет sms-уведомлений, 
который поможет жителям республики 
находиться в курсе основных действий 
компании в рамках заключенных дого-
воров энергоснабжения.
Подписка доступна пользователям интер-

активного сервиса «Личный кабинет для 

физических лиц», действующем на офици-

альном сайте Коми ЭСК в разделе «Подпис-

ки». Оформившим подписку, на мобильные 

телефоны будут поочередно поступать три 

sms-сообщения. Первое – напоминание о 

необходимости передать показания прибо-

ров учета, которое будет приходить ежеме-

сячно в 20-х числах каждого месяца. Ответив 

на сообщение, клиент получит возможность 

быстро и в один шаг передать в адрес ком-

пании показания всех приборов учета ком-

мунальных услуг, которые привязаны к его 

личному кабинету. Второе сообщение – уве-

домление о выставлении счета-квитанции по 

договору энергоснабжения с обозначением 

расчетного периода, суммы оплаты, а также 

суммы задолженности по договору. Третье 

– уведомление о произведенном переводе 

денег на лицевой счет клиента.

http://komionline.ru

• • • • • • • • • • •
В этом году в Сыктывкаре в районе по-
ворота к местечку Човъю начнется стро-
ительство нового микрорайона «Югыд 
чой» («Светлая горка»). Строительство 

микрорайона рассчитано на десять лет. Про-

ектом предусмотрена лучевая застройка, 

здания каскадом будут спускаться к реке. 

Всего планируется построить 72 дома раз-

ной этажности. Предусмотрено как элитное 

жилье, так и квартиры эконом-класса. Также 

будут построены два детских сада, школа, 

магазины и объекты социально-культурного 

назначения. В этом году планируется начать 

застройку территории бывшего кирпичного 

завода в местечке Давпон. Проект уже 

разработан, и оформлены документы на 

строительство первого дома. Будет также 

начато строительство малоэтажного жилого 

комплекса в Эжве по проспекту Бумажников. 

Новые четырехэтажные дома появятся и 

по улице Ручейной, где строительство уже 

началось.

www.gazeta-respublika.ru
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НОВОСТИ НЕДВИЖИМОСТИ

«Нищие собственники» смогут вернуть квартиру государству

Важный документ внесен в 
Госдуму первым замести-

телем председателя комитета 
Госдумы по жилищной по-
литике и жилищно-комму-
нальному хозяйству Еленой 
Николаевой. В сложившейся 
ситуации он может оказаться 
своеобразной палочкой-вы-
ручалочкой для большой ка-
тегории граждан, пишет «Рос-
сийская газета».

Законопроект предоставляет 

право собственникам жилья, по-

павшим в сложную жизненную 

ситуацию, добровольно и бес-

платно вернуть свою квартиру 

назад в государственную и муни-

ципальную собственность. Такое 

право будет предоставлено 

малоимущим гражданам и тем, 

у кого есть основания быть при-

знанными таковыми. Для этого 

надо внести изменения в Феде-

ральный закон «О введении в 

действие Жилищного кодекса 

Российской Федерации».

«Деприватизация – это тер-

мин, обозначающий процедуру 

передачи жилья, находящегося 

в частной собственности, в го-

сударственную и муниципаль-

ную. Сейчас это могут сделать 

граждане, которые приобрели 

жилье в собственность в по-

рядке приватизации. Причиной 

деприватизации может стать, 

например, невозможность соб-

ственника нести дальнейшее 

бремя содержания принадле-

жащего ему жилья», – пояснила 

Е.Николаева.

К возможности вернуть жи-

лье назад отечественное зако-

нодательство возвращалось не 

раз. В 2006 году правом депри-

ватизации могли воспользовать-

ся все без исключения граждане, 

главное, чтобы единственное 

принадлежащее им жилье было 

приватизировано до 1 марта 

2010 года. Когда наступил этот 

день, записали, что квартира 

должна была быть приватизиро-

вана до 1 марта 2013 года.

В 2012 году от порочной 

практики продления сроков 

решили отказаться. 

В законопроекте депутата 

Е.Николаевой, в частности, речь 

идет о том, чтобы предоставлять 

право на деприватизацию толь-

ко малоимущим и тем людям, 

которые могут быть признаны 

таковыми. При этом право на 

деприватизацию может быть 

реализовано в отношении лю-

бого жилого помещения вне 

зависимости от способа его 

приобретения. 

www.komiinform.ru

Òåìïû ââîäà íîâîãî æèëüÿ â Êîìè óïàëè
Несмотря на успешное начало года, по 

итогам первого квартала темпы жилищного 
строительства в Коми упали. За три месяца 
было отдано под заселение 325 квартир, жи-
тели региона возвели 95 домов.

Как сообщает Комистат, за январь-март пло-

щадь введенного жилья составила 19,3 тысячи 

квадратных метров, что на 28,8 процента меньше, 

чем годом ранее. Сдано 325 квартир, хотя за пер-

вый квартал 2014 года было введено 456 квартир 

(за первый квартал 2013-го – 192 квартиры).

За счет собственных средств население по-

строило 95 домов площадью 9,3 тысячи «квадра-

тов», это на три процента больше. Однако если 

сравнивать не площадь, а количество, то и тут 

есть снижение: за три месяца 2014 года было по-

строено 99 домов, 2013-го – 121 дом. В сельской 

местности введено 8,8 тысячи квадратных метров 

жилья, в том числе 4,9 тысячи – индивидуальными 

застройщиками.

Динамика ввода жилья по месяцам в 2013-2015 годы

Прошлый год оказался для строительного рын-

ка весьма успешным – было сдано 155,4 тысячи 

квадратных метров жилья, что оказалось выше 

даже самых оптимистических прогнозов. Под за-

селение было отдано 2 824 квартиры – это лучший 

показатель за последние восемь лет. Частных до-

мов построено всего 416 – это худший показатель 

за последние восемь лет.

Согласно стратегии социально-экономического 

развития Коми до 2020 года, в 2015 году по пес-

симистическому сценарию должны были ввести в 

строй 130 тысяч квадратных метров жилья (в том 

числе 49,9 тысячи «квадратов» за счет индиви-

дуальных застройщиков), по оптимистическому 

– 180 тысяч квадратных метров (в том числе 69,2 

тысячи «квадратов» за счет строительства частных 

домов). Как стало известно на апрельской коллегии 

Минархстроя, вариант в 180 тысяч «квадратов» 

считается основным, на него и будут ориенти-

роваться. Заявленный показатель, скорее всего, 

будет достигнут за счет дольщиков, которые уже 

вложили деньги в строительство, однако на под-

держание высоких темпов в будущем у населения 

может не хватить средств.

http://komionline.ru

Ввод жилья

Год Квартиры Жилые дома

2014 2824 416

2013 2423 435

2012 1342 449

2011 1978 497

2010 1234 512

2009 1700 576

2008 2036 797

2007 2243 580
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ПРАВОВЫЕ НОВОСТИ РФ

ВОПРОС – ОТВЕТ  

Уважаемые читатели нашей газеты! Если у вас возникли вопросы, связанные 
с предпринимательской деятельностью, просим вас сообщать их по т. 76-13-49, 

ф. 76-02-42, или присылать по e-mail:karpovevgeni@yandex.ru

15

В письме от 23 января 2015 г. 
№ 03-11-06/2/1742 Минфин рас-
сказал о ведении бухучета и форми-
ровании бухгалтерской отчетности 
субъектами малого бизнеса, включая 
применяющих УСН. Пунктом 2 статьи 

6 действующего с 2013 года Закона о 

бухучете установлен перечень эконо-

мических субъектов, которые могут не 

вести бухучет. Организации, применя-

ющие УСН, в этот перечень теперь не 

включены. Поэтому с 1 января 2013 года 

такие организации обязаны вести бух-

учет и представлять в налоговые органы 

бухгалтерскую отчетность.

Это связано с тем, что нормами ГК и 

закона об ООО предусмотрена обязан-

ность любых ООО (независимо от приме-

нения спецрежима) вести бухгалтерский 

учет и составлять бухгалтерскую отчет-

ность, а также утверждать распределе-

ние прибыли и убытков.

Вместе с тем, микропредприятия 

имеют право вести бухучет по простой 

системе (без применения двойной запи-

си). Некоторые экономические субъекты, 

включая субъекты малого предпринима-

тельства и микропредприятия, самосто-

ятельно могут определять состав реги-

стров бухучета и утверждать их формы. 

В частности, для ведения бухучета такие 

субъекты вправе использовать Книгу 

(журнал) учета фактов хозяйственной 

деятельности. Бухучет в Книге можно 

вести как с применением, так и без при-

менения двойной записи. Бухгалтерская 

отчетность микропредприятия может 

быть составлена на основе данных Кни-

ги независимо от применения двойной 

записи.

Также малый бизнес вправе со-

ставлять упрощенную бухгалтерскую 

отчетность.

Руководители субъектов малого 

предпринимательства, включая микро-

предприятия, вправе принимать на себя 

ведение бухучета.

Подробнее с материалами об упро-

щенной системе бухгалтерского учета 

и отчетности для субъектов малого 

предпринимательства можно ознако-

миться на сайте Минфина: www.minfin.ru, 

в разделе «Бухгалтерский учет и аудит 

– Бухгалтерский учет – Бухгалтерский 

учет и отчетность субъектов малого пред-

принимательства».

Кроме того, ведомство рекомендует 

ознакомиться с Рекомендациями для 

субъектов малого предпринимательства 

по применению упрощенных способов 

ведения бухгалтерского учета и сос-

тавления бухгалтерской (финансовой) 

отчетности, изданными в 2013 году НП 

«Институт профессиональных бухгалте-

ров и аудиторов России». В них деталь-

но рассмотрены различные варианты 

организации и ведения бухгалтерского 

учета субъектами малого предпринима-

тельства.

www.audit-it.ru

«ÍÝÏ» ÂÊîíòàêòå
vk.com/nepsite

Компания перечисляет деньги 
подотчетнику на его личную карту. 
Нужно ли заявление на подотчет?

Да, безопаснее попросить у сотрудника заявле-

ние. Это защитит от штрафа в сумме до 50 000 руб. 

за нарушение кассовой дисциплины (ст. 15.1 КоАП 

РФ). Чиновники настаивают, что заявление надо 

оформлять не только при выдаче наличных, но и 

при перечислении подотчетных на карту (письмо 

Минфина России от 25 августа 2014 г. № 03-11-

11/42288).

По материалам сайта: www.glavbukh.ru

Сотрудник нашей компании работает 
по срочному трудовому договору. 
Его работа носит разъездной 
характер, и в головном офисе он 
появляется редко. Срок его договора 
истекает. Можем ли мы оповестить 
работника о прекращении трудовых 
отношений по почте?

Трудовое законодательство не устанавливает спо-

соба оповещения работника об истечении срока его 

договора. Отправлять такие уведомления по поч-

те не запрещено, однако существует риск того, 

что сотрудник не получит письмо или получит 

его за пределами установленного срока для 

оповещения. Поэтому во избежание споров с 

работником лучше вручить ему уведомление 

лично. Отправку по почте можно осуще-

ствить в случае, если нет иной возможности 

известить работника. Чтобы уведомление о 

расторжении срочного трудового договора 

было получено работником не менее чем за 

три календарных дня до увольнения, направляйте его 

по почте заранее (ч. первая ст. 79 ТК РФ). При реше-

нии вопроса о последствиях неполучения работником 

уведомления, направленного по почте, суды часто 

встают на сторону работодателя.

Работник превысил лимит 
корпоративной связи почти в два 
раза. В объяснительной записке 
он признал непроизводственный 
характер телефонных разговоров. 
Можем ли мы удержать из 
его заработной платы сумму 
перерасхода?

Удержание перерасхода за мобильную связь 

допустимо только в том случае, если сотрудник на 

это согласен. Для этого он должен написать заявле-

ние с просьбой удержать из его заработной платы 

сумму превышения лимита. На основании заявления 

руководитель организации в течение месяца издает 

приказ о взыскании суммы причиненного ущерба 

(ч. 1 ст. 248 ТК РФ). Вместе с тем часто бывает, 

что работник возмещает ущерб не полностью или 

отказывается его возмещать. В этом случае у ра-

ботодателя есть один путь – взыскивать ущерб в 

судебном порядке. Сделать это можно в течение 

одного года со дня обнаружения перерасхода 

(ч. 2 ст. 392 ТК РФ).
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Для того чтобы выжить и преуспеть в розничном 
бизнесе, предпринимателям мало решать текущие 

проблемы. Бизнес-тренер Анна Бочарова рассказала, 
каких принципов нужно придерживаться розничному 
бизнесу, чтобы всегда оставаться на плаву.

1. Регулярно отслеживать тенденции на рынке.
Факторы, влияющие на прибыльность ритейла, постоян-

но меняются. Многие тенденции противоречивы и карди-

нально отличаются друг от друга по направлению измене-

ний. Но именно такая вариация позволяют быть успешными 

разным розничным операторам. Основными направлениями 

анализа перспективных сегментов для организации и 

дифференцирования бизнеса являются покупательское 

поведение и макроэкономические факторы. Поведение по-

купателей включает в себя психологию покупки, изменения 

в аргументации по цене и потребительским свойствам това-

ров. Кроме того, необходимо отслеживать как посетители 

торгового зала выбирают товары, как принимают решение 

о покупке. Что касается макроэкономических факторов, 

здесь следует обращать внимание на глобальные, нацио-

нальные и региональные тренды.

2. Собирать информацию регулярно и 
использовать как можно больше источников 
сведений.

Это необходимо для того, чтобы все сведения макси-

мально соответствовали происходящим тенденциям на 

рынке. Всегда перепроверяйте информацию и постоянно 

сравнивайте данные. Самыми достоверными источниками 

данных о трендах в покупательском поведении являются 

таможенная база, данные Росстата и информация о резуль-

татах торговли федеральных розничных сетей. Не стоит 

забывать и о самостоятельном наблюдении за тем, как и 

что выбирают посетители торговых залов, как принимают 

решения о покупке и на какие действия продавцов-консуль-

тантов реагируют.

3. Проводить SWOT-анализ не реже 
одного раза в полугодие.

Это необходимо для того, чтобы информация накапли-

валась и позволяла руководителю отслеживать динамику 

розничного бизнеса. Пристальное внимание необходимо 

обратить на макрофакторы (факторы внешней среды), те, 

которые не зависят от розничного бизнеса, но влияют на 

него непосредственно. Нужно анализировать следующие 

факторы внешней среды: политические (законы РФ, законы 

других стран); экономические (покупательская способность, 

уровень безработицы, инфляция, ставка рефинансирова-

ния); социально-демографические (старение населения, 

изменение семьи, самостоятельность женщин в покупках и 

распределении денежных средств); технологические (элект-

ронная торговля, интернет-торговля, социальные сети, ин-

теллектуальные технологии); экологические (экологические 

тренды, стремление к здоровому образу жизни, внимание 

к эко-стандартам); культурные (религия, региональные и 

культурные различия, изменение типа покупателя). Средние 

сроки, в которые глобальные тенденции начинают оказы-

вать влияние на розничные магазины, составляют от трех до 

пяти лет. Проводя анализ изменений на рынке регулярно, 

у вас будет время для подготовки и использования новой 

информации.

http://journal.dasreda.ru

Ðîçíè÷íûé áèçíåñ. 
Îñíîâíûå ïðèíöèïû 
ïðîöâåòàíèÿ.
Что делать, чтобы всегда оставаться на плаву?

Анна Бочарова – федеральный бизнес-тренер, консультант по органи-
зационному развитию с 15-летним опытом. Автор бестселлеров «Рознич-
ный магазин. С чего начать, как преуспеть», «Эффективный отдел продаж: 
персонал, тактика, стратегия», «Управление для НЕначинающих». Эксперт 
в деловых изданиях «Коммерческий директор», Shoes Report, «Управление 
ассортиментом магазина», «Страховое дело», «Управление сбытом» и 
т.д. Обучает персонал более чем 250 розничных магазинов. Консультирует 
17 брендов в премиальном сегменте. География выполненных проектов в 
области развития продаж – Россия, Бразилия, Италия, Чехия, США, Китай, 
Молдова, Казахстан, Австрия, Украина, Республика Беларусь. 
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ЖЕНЩИНЫ РОССИИ

Åâãåíèÿ Ñåðãååâíà Êîñòðèêîâà
Советский офицер, гвар-

дии капитан, участница Ве-
ликой Отечественной войны, 
дочь известного советского 
политического и государ-
ственного деятеля Сергея Ми-
роновича Кирова (настоящая 
фамилия Костриков). 

С началом Великой Отече-

ственной войны, имея за пле-

чами неоконченное высшее об-

разование, Евгения Кострикова 

окончила трехмесячные курсы 

медицинских сестер, после чего 

добровольцем ушла на фронт. 

Была отправлена в медико-

санитарный взвод отдельного 

танкового батальона, который 

принимал участие в боях на 

Западном фронте во время битвы за Москву. В 

октябре 1942 года танковый батальон выделил 

часть своего личного состава, в том числе и 

весь медперсонал, для укомплектования 79-го 

отдельного танкового полка. Евгения Костри-

кова стала военфельдшером данного полка, что 

соответствовало званию лейтенанта армейских 

частей. В жестоких боях за Сталинград, когда, 

по словам советского маршала В.И. Чуйкова, 

казалось, нельзя поднять над землей даже 

руку, военфельдшер Евгения Кострикова прямо 

на поле боя умудрялась оказывать раненым 

бойцам первую помощь, а также выносила их 

в безопасное место под плотным огнем про-

тивника, проявляя настоящее мужество. Допод-

линно известно, что на посту военфельдшера 

5-го гвардейского механизированного корпуса 

Е.С. Кострикова смогла спасти жизни 27 танки-

стам, только в период боев с 12 по 25 июля 1943 

года. При этом Женя сама была ранена осколком 

немецкого снаряда, который 

попал в ее правую щеку. За свои 

подвиги она была представлена 

к ордену Красной Звезды. По-

сле лечения начала ходатай-

ствовать о своем направлении 

для прохождения обучения в 

Казанском танковом училище. 

Пришлось лично обращаться 

к маршалу Советского Сою-

за К.Е. Ворошилову, которого 

Кострикова смогла убедить в 

том, что сможет овладеть тан-

ком не хуже любого мужчины. 

С отличием окончила ускорен-

ные курсы Казанского танково-

го училища и снова вернулась 

в свой родной 5-й гвардейский 

механизированный корпус. 

Командовала танком Т-34, танковым взводом, 

ротой. Принимала участие в боях по форсиро-

ванию Одера и Нейсе, а к 30 апреля 1945 года 

вышла к юго-восточным окраинам немецкой 

столицы. От Берлина ее танки 5 мая были вы-

двинуты в Чехословакию для освобождения 

Праги. В Чехословакии и завершила свой боевой 

путь гвардии капитан Евгения Кострикова. После 

окончания войны отважная женщина, которая 

прошла славный боевой путь наравне с муж-

чинами, вернулась домой, став обыкновенной 

домохозяйкой. Она прожила еще 30 лет по-

сле Победы, скончалась в 1975 году. Гвардии 

капитан танковых войск, кавалер двух орденов 

Красной Звезды, ордена Красного Знамени, 

ордена Отечественной войны I и II степеней, 

а также медалей «За отвагу» и «За оборону 

Сталинграда» была похоронена в Москве на 

знаменитом Ваганьковском кладбище. 

www.liveinternet.ru

ЖЕНСКИЕ НОВОСТИ

У п о т р е б л е н и е 
молока имеет не-
посредственное 
отношение к на-
личию и уровню 
природного анти-
оксиданта глута-
тиона в мозге че-
ловека. К такому выводу пришли ученые 

после анализа свойств ценного продукта, 

который, как считалось ранее, способствует 

укреплению костей, но не играет роли в 

сохранении здоровья мозга. Эксперты 

пригласили 60 участников для выяснения 

их меню и изучения работы мозга. Они 

провели опрос всех добровольцев, а парал-

лельно просканировали мозг. И в результа-

те выяснили, что у тех, кто любит молоко, 

уровень антиоксиданта в мозгу выше, чем у 

остальных.  Глутатион, напоминают врачи, 

предупреждает окислительные процессы 

и повреждения в мозге. Поэтому продукт с 

его высоким содержанием нужно включать 

в свой ежедневный рацион. 

• • • • • • • • • • •
Как оказалось, 
большинство 
людей страдают 
от апноэ во вре-
мя сна. И столь-

ко же не знают 

о своем недуге, 

который, кстати, 

может привести к летальному исходу, так 

как дыхание может не возобновиться. 

Ученые обследовали 8 000 человек – как 

пожилых, так и молодых. 80% испытуемых 

страдали от остановки дыхания во время 

сна, сами того не зная. Причинами апноэ и 

бессонницы являлись депрессия и неприят-

ности, подстерегающие каждый день. Как 

показал опрос участников, никто из них 

не знал о существовании проблем. У всех 

с утра было плохое самочувствие, все от-

мечали слабость в организме и разбитость. 

Если и вам знакома эта симптоматика, врачи 

советуют обратиться к лечащему врачу, 

напоминая, что дыхание когда-то может не 

возобновиться. 

• • • • • • • • • • •
Б р и т а н с к и е 
ученые прове-
ли исследова-
ние и выясни-
ли, что умение 
б ы т ь  с ч а с т -
л и в ы м  п р и -
ходит к чело-
веку с возрастом.  В опросе приня-

ли участие почти 198 тысяч человек.    

Оказалось, что с возрастом к людям при-

ходит доверие к молодым, что делает их 

жизнь спокойнее и счастливее. Они ощу-

щают некое умиротворение и ощущение 

гармонии просто оттого, что живешь.    

Как известно, многие молодые люди не 

умеют быть счастливыми. Они гоняются 

за материальными достижениями и раз-

нообразными удовольствиями, однако эти 

радости оказываются мимолетны и быстро 

проходят. Результаты исследования обна-

деживают – счастье еще впереди. 

www.myjane.ru

Сумки для деловой женщины
Искусство выбирать и носить сумочки 

– дело серьезное. 

Сумочки на все случаи жизни: 
необходимость или излишество?

В арсенале каждой девушки, по мнению 

ведущих стилистов, должно быть минимум три 

сумочки: первая – повседневная, вторая – для 

работы, а третья – на выход и особый случай. 

Это обусловлено не только тем, что мы ис-

пользуем сумочки как аксессуары к различным 

туалетам, но и тем, что мы в ней храним. К при-

меру, маленькая сумочка-клатч никак не вместит 

в себя все, что необходимо истинной бизнес-

леди в течение рабочего дня. В то же время на 

светском рауте вряд ли кто-то из дам появится с 

большой, вместительной и очень дорогой сумкой 

Hermes  – блеск для губ, пудреница, смартфон 

и ключи там просто затеряются, а больше по 

такому случаю с собой брать и не нужно. 

Как выбрать сумочку
Но не количество сумочек играет большую 

роль, а их качество. Нет, это вовсе не значит, 

что у вас не может быть аксессуаров из кожза-

ма, просто как и любая деталь в образе дело-

вой женщины, сумочка должна подчеркивать 

статус своей владелицы, поэтому недорогие и 

симпатичные сумочки из кожезаменителя луч-

ше оставить для прогулок с друзьями, причем 

в теплое время года, поскольку от перепадов 

температур данный материал может быстро по-

трескаться. Для работы же необходимо выбрать 

вместительную и стильную сумку из натуральной 

кожи, дизайн которой будет сочетаться с дело-

вым костюмом. Желательно, чтобы у нее было 

жесткое дно и минимум украшений: все строго 

и презентабельно. Если традиционный вариант 

в черном или коричневом цвете вам претит, то 

рассмотрите варианты сумок оттенка бордо или 

марсала (являющегося трендом этого года). Так-

же не менее интересным и оригинальным аксес-

суаром в образе бизнес-леди может послужить 

сумка темно-синего или темно-зеленого цвета. 

Очень дорого и роскошно смотрятся сумочки 

из замши, но в повседневности этот материал 

непрактичен – уже через месяц постоянной 

носки такая сумка потеряет свой вид. Если вы 

питаете любовь к замше, то лучше купить изящ-

ный замшевый клатч, который станет достойным 

дополнением вечернего образа.

http://ladyboss.com.ua

Фотографии из сети интернет
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На правах рекламы

ДОКТОР ВАНН
Реставрация ванн жидким акрилом в Ухте и пригороде

«ЭкоВанна» – новое имя на рынке обновле-
ния ванн. Имя новое, но коллектив опыт-
ный. Компания занимается разработкой и 
улучше нием технологии вот уже семь лет.

 В 2004 году наша компания занима-
лась реставрацией и обновлением ванн в 
двух крупных городах России. А спустя 
два года, когда было обновлено более 
5 000 ванн, начала разработку своего 
собственного ма териала для реставра-
ции ванн.

На разработку материала «жидкий 
акрил» было затрачено более двух лет, в 
течение года производились испытания 
качества эмали. В итоге мы получили 
самый качественный на сегодняшний 
день материал для восста новления 
эмали ванн.

«Жидкий акрил» представляет собой 
белый лакокрасочный материал, кото-
рый наносится на ванну методом налива.
Наша эмаль – это не «стакрил». Боль-
шая отличительная черта – ванна со 
временем не желтеет, ударопрочность 
в 2 раза лучше, слой покрытия намного 
толще.  Производство эмали осуществ-
ляется компанией ООО «НПК Аква-
Полимер» (дочерняя компания ООО 
«ЭкоВанна»). 

В состав материала входит сырье 
зарубеж ных производителей Du Pont 

(США), Evonik (Германия), Byk Chemie 
(Германия), а квали фицированный 
персонал и прогрессивное оборудова-
ние – гарантия превосходного качества 
акрила.

КОМПАНИЯ НЕ СТОИТ НА МЕСТЕ

Сегодня «ЭкоВанна» поставляет свой 
материал по всей территории России и 
ближ нему зарубежью. Мы не стоим на 
месте и каждый день совершенствуем 
методы своей работы. В ближайшем 
будущем планируется закончить и другие 
проекты, которые находятся в стадии 
разработки.

Цель нашей компании – стремление 
к лучшему соотношению цены и качества 
на рынке обновления ванн. Насколько 
нам это удалось – решать вам! Мы рады 
каждому клиенту и приложим все усилия 
для того, чтобы наши слова не расходи-
лись с делом.

Плюсы реставрации ванн жидким акрилом:
– не нужно скалывать нижний ряд плитки;
– сохнет 24 часа вместо четырех суток;
– отсутствие неприятного запаха;
– не желтеет от времени;
– не впитывает грязь (остается на поверхности, после чего 
легко смы вается жидким мылом и губкой);
– устойчив к сколам, трещинам и ударам;
– имеет антибактериальные свой ства;
– держит в несколько раз дольше горячую воду;
– срок службы от 10 до 15 лет;
– и самое главное – безопасен для здоровья!

Задать интересующие вас вопросы и узнать бо-
лее подробную информацию о реставрации ванн и о на-
шей компа нии вы можете на страничке «ВКонтакте»: 
vk.coni/club 17242431.
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ВЕЛИКИЕ МУЖЧИНЫ РОССИИ

Âÿ÷åñëàâ Èâàíîâè÷ ×åìîäóðîâ 

КНИЖНАЯ ЛАВКА

КОРОТКО О ГЛАВНОМ

Но все напрасно... 
Один священник постоянно просил вла-

дыку Николая (Велимировича), чтобы тот 

перевел его служить в другое место. На его 

просьбы владыка говорил, что мы должны 

начать с себя, прежде чем пытаться изменить 

поведение других, приводил в пример слова 

святого Иоанна Златоуста:  «Если человек 

сам себе не навредит, никто не сможет ему 

навредить».

Но все напрасно – священник продолжал 

настаивать на переводе.

Тогда владыка ему сказал: «Отче, я с 

радостью переведу тебя, куда ты захочешь, 

только если ты не понесешь туда себя».

Лучшая школа 
Родители искали для сына хорошую шко-

лу и учителя. Наконец-то они выбрали для 

сына лучшего учителя.

Утром дед повел внука в школу. Когда дед 

и внук вошли во двор, их окружили дети.

– Какой смешной старик, – засмеялся 

один мальчик.

– Эй, маленький толстяк, – скорчил ро-

жицу другой.

Дети кричали и скакали вокруг деда и 

внука. Тут учитель позвонил в колокольчик, 

объявляя начало урока, и дети убежали.

Дедушка решительно взял внука за руку 

и вышел на улицу.

– Я что, не пойду в школу? – спросил 

мальчик.

– Пойдешь, но не в эту, – сердито ответил 

дед. – Я сам найду тебе школу.

Дед отвел внука в свой дом, поручил его 

заботам бабушки, а сам пошел искать луч-

шего учителя.

Увидев какую-нибудь школу, дед заходил 

во двор и ждал, когда учитель отпустит детей 

на перемену.

В некоторых школах дети не обращали на 

старика внимания, в других – дразнили его. 

Дед молча поворачивался и уходил. Наконец, 

он вошел в крохотный дворик маленькой 

школы и устало прислонился к ограде. За-

звенел звонок, и дети высыпали во двор.

– Дедушка, вам плохо, принести воды? 

– послышался голосок.

– У нас во дворе есть скамейка, садитесь, 

пожалуйста, – предложил один мальчик.

– Хотите, я позову учителя? – спросил 

другой ребенок.

Вскоре во двор вышел молодой учитель.

Дед поздоровался и сказал:

– Наконец-то я нашел лучшую школу для 

моего внука.

– Вы ошибаетесь, дедушка, наша школа 

не лучшая. Она маленькая и тесная.

Старик не стал спорить. Он обо всем до-

говорился с учителем и ушел.

Вечером мама мальчика спросили деда:

– Отец, вы неграмотны. Почему вы дума-

ете, что нашли лучшего учителя?

– По ученикам узнают учителей, – от-

ветил дед.

www.smisl-zhizni.ru

Ф.М. Достоевский

Братья Карамазовы
Азартный игрок и политический пре-

ступник, невротик и философ, «русский 

Ницше» – Достоевский стал одним из тех 

символов русской культуры, которые и по 

сей день определяют облик России во всем 

мире. Читая его книги, лучше понимаешь 

себя и своих соотечественников, учишься 

избегать чрезмерных страстей и ценить 

подлинные любовь и дружбу. 

У.Шекспир

Отелло. Король Лир
Классические переводы Б.Л.Пастер-

нака воспроизведены в последней, наи-

более авторитетной авторской редакции. 

Издание снабжено подробными при-

мечаниями. В качестве иллюстраций 

использованы знаменитые циклы гравюр 

английских художников второй половины 

XIX века Дж.Джилберта и Г.К. Слоуса, а 

также отдельные рисунки их английских 

и немецких современников В.У. Бромли, 

Ф.М. Брауна, Ч.Грегори, Г.М. Пейджета, 

Ф.Пехта, Дж.Ралстоуна, Д.Г. Россетти, 

Г.Хофмана, А.Шмитца. В приложении 

приведена библиография переводов пьес 

Шекспира на русский язык. 

Керри Паттерсон, Эл Свитцлер

Есть серьезный разговор. Что и как 
говорить, когда ставки высоки

Это современная книга о том, как до-

биться успеха в переговорах, проходящих 

в напряженной атмосфере и требующих 

специальных навыков, чтобы благополучно 

завершить их. 

www.books.ru

«Добра желаешь – добро и делай».

русская народная пословица

(1919-1957 гг.)
Командир пулеметного 

расчета, участник Великой 
Отечественной войны, Ге-
рой Советского Союза.

В августе 1943 года он был 

призван на фронт, сражался 

на Брянском и Центральном 

фронтах, принимал участие в 

Курской битве, освобождал 

Белоруссию, ранен в октябре 

1943 года. За боевое отличие 

награжден орденом Красной 

Звезды и двумя медалями.

Звание Героя Советского 

Союза с вручением ордена 

Ленина и медали «Золотая 

Звезда» сержанту, коман-

диру пулеметного расчета 

79-й роты 858-го стрелкового 

полка Вячеславу Иванови-

чу Чемодурову присвоено 15 января 1944 

года за отвагу и мужество, проявленные при 

отражении контратак противника на под-

ходе к городу Жлобину у деревни Рудня. 

Село Рудню противник заранее подготовил 

к прочной обороне. Здесь имелись траншеи 

полного профиля, дзоты, блиндажи. Перед 

передним краем на танкоопасных направлени-

ях были поставлены минные поля, прикрытые 

проволочным заграждением. Когда третий 

батальон, в котором сражался Чемодуров, 

поднялся в атаку, он был встречен сильным 

огнем. Били пулеметы, укрытые в дзотах. 

Первая атака наших подразделений успеха 

не имела. Командование приступило к бо-

лее тщательной организации наступления.

После артподготовки 12 октября 1943 г. бата-

льон возобновил штурм вражеского узла со-

противления. Девятой роте удалось ворваться в 

траншеи противника. Чемоду-

ров со своим пулеметом занял 

удобную позицию и метким ог-

нем уничтожил боевую группу 

гитлеровцев, изготовившуюся 

к контратаке. В свою очередь, 

противник сильным фланго-

вым пулеметным и загради-

тельным огнем минометов 

отсек вырвавшуюся вперед 

девятую роту от остальных 

подразделений батальона.

Чемодуров установил свой 

пулемет на высотке, а тем 

временем гитлеровцы под-

бросили свежие резервы и 

нанесли удар под основа-

ние «клина», имея целью 

окружить и уничтожить де-

вятую роту. Создалось очень 

опасное положение. Но на 

пути вражеской пехоты оказался пулемет 

Чемодурова. Сержант встретил контрата-

кующего противника меткими очередями.

Через некоторое время по расположению девя-

той роты противник открыл сильный артогонь. 

С каждой минутой огненный смерч нарастал, но 

наши воины укрылись в траншеи и потерь не имели.

Когда кончился огненный налет, фашисты под-

нялись в рост и пошли в контратаку. И вновь 

заговорил пулемет. 

За день противник организовал около двух 

десятков контратак, но все они оказались без-

успешны (на поле боя было подобрано 311 тру-

пов вражеских солдат и офицеров). Батальону 

удалось завладеть селом. Раненый Чемодуров 

был отправлен в госпиталь в тыл. После войны 

жил в Харькове. Умер 27 декабря 1957 года.

www.opoccuu.com
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НЕДВИЖИМОСТЬ

Квартиры, дома. Куплю

• Семья беженцев из Луганска 
купит 2-комн. кв. или МСО, без 
посредников, недорого. Т. 8-904-
208-63-97, с 10 до 20.*

Квартиры, дома. Сдам

• Сдам комн. в общ., пласт. окна, 

мебель, недорого. Т.: 77-04-76, 

8-904-200-93-75.*

• Отель. Т. 8-904-209-08-81.*

• Кв. посуточно. Документы. Т. 8-965-

861-96-02.*

• Кв. посуточно. Отчет. документы. 

Т. 8-965-861-96-02.*

Помещения. Разное

• Спортивный комплекс «Метеор» 

сдает в аренду помещение с оборудо-

ванием для кафе. Адрес: Сосногорск, 

ул. Гоголя-10. Т.: (8-82149) 6-86-97, 

8-912-118-98-12.*

АВТОДРОМ

Транспорт. Продам

Транспорт. Продам

• Продам ВАЗ-2115, 70 т.р., можно в 

рассрочку. Т. 8-908-719-50-59.*

Транспорт. Разное

• Сдам в аренду «Дэу-Нексию», 
700 р/сутки; «Хендай-Акцент», 
800 р/сутки. Т. 8-963-487-07-65.*

СУПЕРМАРКЕТ

Супермаркет. Продам

• Торф, торфокомпост, песок, 
щебень и т.д. Т. 778-428.*
• Привезу песок, щебень, торф, 

бут, отсев. Вывоз мусора до 18 куб. 

Т. 8-912-103-76-44.*

ЗООМИР

• Ветеринарная клиника «Велес». 

Квалифицированная помощь. Диа-

гностические исследования, УЗИ, 

рентген, терапия, хирургия, чипиро-

вание, аптека, стрижка животных. Ул. 

Тиманская-11, офис 4. Т.: 8-912-942-

04-01, 76-46-49, пн-пт - с 10 до 20, 

сб - с 10 до 15.*

УСЛУГИ

• Строительство: дома, бани, ре-
монт кровли, отделка. недорого. 
Т. 794-899.*
• Ремонт квартир. Все виды работ. Ка-

чество. Т.: 76-04-57, 8-912-942-50-78.*

• Ремонт квартир. Т. 8-908-719-04-57.*

• «СеверСлом» - слом стен, разбор 
полов и дачных домиков, ванные 
комнаты, от 90 р/кв.м. Вынос и 
вывоз любого мусора. Аренда от-
бойного молотка. Т. 79-35-36.*
• Плотницкие работы. Т. 8-908-718-

16-06.*

• Кладка плитки. Ванные комнаты 
«под ключ». Т. 8-912-542-16-46.*
• «ГАЗель», 4 м, по городу 300 р. 
Т. 8-908-718-49-94.*
• Грузоперевозки, грузчики. Т.: 8-
912-145-00-65, 8-912-947-87-48.*
• «ГАЗель», 4 м, по городу 300 р. 
Т. 8-912-191-66-14.*
• Ремонт ПК. Установка программ. 

Т. 76-96-12.*

• Ремонт мебели и диванов, а также 

перетяжка мягкой мебели. Т. 8-908-

718-16-06.*

• Замки: открываем, меняем, вреза-

ем. Т. 8-912-949-80-20.

Колодцы. Установка. Чистка. 
Т. 778-428.*
• Физкультурно-оздоровительный 

комплекс предоставляет следующие 

виды услуг: аренда спортивного зала, 

сауна, массажный кабинет, трена-

жерный зал. Заключаем договоры 

с организациями и частными лица-

ми. Адрес: Сосногорск, 6 мкр-н-35. 

Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-118-98-12.*

• Настройка и ремонт фортепиано. 
Т. 8-904-273-19-73, Александр.*

ОБРАЩЕНИЯ

• Спортивный комплекс «Метеор» 

предоставляет спортивный игровой 

зал для проведения спортивных 

мероприятий по футболу, волейбо-

лу, баскетболу и другим игровым 

видам спорта. Заключаем договоры 

с организациями и частными лицами. 

Адрес: Сосногорск, ул. Гоголя-10. 

Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-118-98-

12, e-mail: himik67@rambler.ru.*
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